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(-) UTRZYMUJĄCE SIĘ SŁABE WSKAŹNIKI KONIUNKTURY

 - produkcja przemysłowa, czerwiec (r/r) Polska +0,3%

 - produkcja budowlano montażowa, czerwiec (r/r) Polska -8,9%

 - produkcja przemysłowa, maj (r/r) Niemcy -6,7%

 - produkcja przemysłowa, maj (r/r) strefa EURO -2,9%

(+) WZROST WOLUMENÓW SPRZEDAŻY WE WSZYSTKICH SEGMENTACH

(+) POPRAWA WYNIKÓW GRUPY KAPITAŁOWEJ: EBITDA 256 MLN PLN   

      (+7% r/r) I ZYSK NETTO 166 MLN PLN (+10% r/r)

(+) UMOWA NABYCIA 100% UDZIAŁÓW FIRMY SELT – JEDNEGO Z  

      CZOŁOWYCH GRACZY NA RYNKU OSŁON PRZECIWSŁONECZNYCH

DOBRY KWARTAŁ NA TRUDNYM RYNKU
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UMOWA NABYCIA FIRMY SELT

TRANSAKCJA RYNEK
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• Nabycie 100% udziałów

• Ustalona cena nabycia: 420 mln PLN 

pomniejszona o dług netto

• Niskie ryzyko transakcji ze względu na 

lokalizację, znajomość rynku i 

podmiotu

• Planowane zamknięcie transakcji nie 

później niż w październiku 2024 – po 

uzyskaniu zgody austriackiego organu 

antymonopolowego

FIRMA

• Wartość europejskiego rynku osłon 

przeciwsłonecznych szacowana na 

7,5 mld EUR i jest to rynek rosnący 

(*)

• Najwięksi europejscy konkurenci: 

Hunter Douglas Group, Stella Group, 

Warema Group, Wo&WO

• Lider krajowego rynku osłon 

przeciwsłonecznych (markizy, żaluzje 

fasadowe, sunbreakery, pergole, 

refleksole i werandy)

• Stabilna sytuacja finansowa, 

operacyjna i rynkowa

• 45% udział sprzedaży zagranicznej 

(główne rynki: Niemcy, Skandynawia,  

Węgry, Słowenia, Austria)

(*) WIELKOŚĆ RYNKU OKREŚLONA W ROKU 2023 DLA 

14 NAJWIĘKSZYCH KRAJÓW EUROPEJSKICH NA 

PODSTAWIE DANYCH INTERCONNECTION 

CONSULTING.  
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SKONSOLIDOWANE WYNIKI FINANSOWE
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WYNIKI FINANSOWE ZGODNE Z ZAŁOŻENIAMI

mln PLN
2 kw
 2024

2 kw
 2023

zmiana

Sprzedaż 1 300,7 1 338,4 -3%

EBITDA 255,8 240,1 +7%

marża EBITDA 19,7% 17,9%

Zysk z działalności
 operacyjnej

205,4 195,2 +5%

marża operacyjna 15,8% 14,6%

Wynik na działalności 
finansowej

-15,5 -18,9

Zysk przed 
opodatkowaniem

189,9 176,3 +8%

Podatek dochodowy -23,2 -25,0

Zysk netto* 166,4 151,0 +10%
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• Przychody ze sprzedaży:  
      - wyższe wolumeny 
      - umocnienie PLN wobec EUR
      - presja cenowa
 

• EBITDA – wzrost w SSA i SOG / spadek w SWW

• Koszty finansowe netto - głównie odsetki od 
kredytów

• Efektywna stopa podatkowa –zmniejszenie z 
tyt. rozpoznania aktywa na podatek odroczony 
z tytułu ulg inwestycyjnych (15,5 mln PLN) – w 
roku poprzednim 10,4 mln PLN

  

* Zysk netto przypadający na akcjonariuszy jednostki dominującej
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(mln PLN) 2kw. 24 2kw. 23 zmiana

Wolumen sprzedaży (tys. t) 26,4 23,2 +14%

Sprzedaż 521,0 566,9 -8%

krajowa 262,6 261,2 +1%

zagraniczna 258,4 305,7 -15%

EBITDA 69,5 87,4 -20%

marża EBITDA 13,3% 15,4%

SEGMENT WYROBÓW WYCISKANYCH

38%

25%

8%

19%

10%

42%

22%

10%
16%

10%

Budownictwo i
wyposażenie wnętrz

Transport i
motoryzacja

Maszynowy,
elektrotechniczny i

AGD

Hurtownie Pozostałe

Struktura sprzedaży wg branż

2kw 2023 2kw 2024

46%

17%

6% 6% 5% 5%

15%

50%

15%
8% 5% 6% 4%

12%

Polska Niemcy Austria Włochy Czechy Wlk. Brytania Pozostałe

Struktura sprzedaży wg kierunków

2kw 2023 2kw 2024

• Wzrost wolumenu zarówno do odbiorców 
zewnętrznych jak i do SSA

• Spadek przychodów r/r głównie ze względu 
na niższe notowania EUR vs PLN (-5%) oraz 
niższe ceny wyrobów

• EBITDA nadal pod presją, jednak widoczna 
poprawa vs 1 kw. br. (+40%) 

• Wzrost udziału sprzedaży do klientów z branż 
związanych z budownictwem oraz 
zaawansowanych technicznie produktów 
(przemysł maszynowy i elektrotechniczny), 
spadek w  motoryzacji

• Spadek sprzedaży zagranicznej głównie ze 
względu na spowolnienia w gospodarkach 
wielu krajów zachodniej Europy
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• 8% wzrost wolumenu r/r pozwolił na 
wzrost poziomu sprzedaży pomimo obniżek 
cen od 3 kw. 2023 r. oraz 5% spadku kursu 
EUR/PLN

• Zwiększenie ilości budowanych obiektów 
w sektorze publicznym oraz projektów 
mieszkalno-biurowo-usługowych

• Wzrost EBITDA głównie dzięki większym 
wolumenom oraz niższym kosztom 
materiałów do produkcji

• Stabilna struktura produktowa

• Stabilny udział sprzedaży zagranicznej 
pomimo osłabienia koniunktury na wielu 
rynkach europejskich 

SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH

(mln PLN) 2kw. 24 2kw. 23 zmiana

Sprzedaż 607,0 591,5 +3%

krajowa 374,2 359,8 +4%

zagraniczna 232,8 231,7 0%

EBITDA 133,9 109,1 23%

marża EBITDA 22,1% 18,5%
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SEGMENT OPAKOWAŃ GIĘTKICH

(mln PLN) 2kw. 24 2kw. 23 zmiana

Wolumen sprzedaży (tys. t) 22,1 20,7 +7%

Sprzedaż 296,9 293,8 +1%

krajowa 136,8 141,2 -3%

zagraniczna 160,1 152,6 +5%

EBITDA 65,3 49,1 +33%

marża EBITDA 22,0% 16,7%

26%
12% 10% 13%

39%
26%

12% 9% 12%

41%

Koncentraty 
spożywcze

Świeża             
żywność

Mleczarska / 
tłuszczowa

Pozostałe           
branże

Folia BOPP

Struktura sprzedaży wg branż

2kw 2023 2kw 2024

Opakowania

48%
33%

10% 9%

46%
35%

11% 8%

Polska Europa Zachodnia Europa Centralna Europa Wschodnia

Struktura sprzedaży wg kierunków

2kw 2023 2kw 2024

• 7% wzrostu wolumenu - skuteczna polityka 
handlowa

• Wzrost sprzedaży - wysokie wolumeny przy 5% 
spadku kursu EUR/PLN oraz zmianach 
asortymentowych (w kierunku jednorodnych 
struktur)

• Wzrost EBITDA – wysoka skala oraz efektywność 
działalności oraz niższe koszty surowców     

• Wzrost udziału w koszyku produktowym foli 
BOPP pomimo utrzymującej się silnej 
konkurencji

• Dwucyfrowe wzrosty sprzedaży do 
największych koncernów międzynarodowych 
będących klientami Alupol Packaging – Nestle, 
McCormick, Dr.Oetker, Lorenz, AB Foods i inne

• Wzrost udział sprzedaży zagranicznej do 54%, 
głównie za sprawą wzrostu eksportu do krajów 
Europy Zachodniej, 
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REALIZACJA PROJEKTÓW INWESTYCYJNYCH W 2KW

SWW 60,9 mln PLN
w tym m.in.:

prasa o nacisku 4000T oraz hala magazynowa, projekt 
zwiększający moce produkcyjne SWW o ok 15% do 125 tys. 
ton/rok, rozpoczęto produkcję na rynek

SSA 25,7 mln PLN
w tym m.in.:

wyposażenie produkcyjne nowego zakładu w Złotowie, 
projekt zwiększający moce produkcyjne SSA w zakresie 
produkcji systemów aluminiowych (stolarka aluminiowa) o 
ok 25%, rozpoczęcie produkcji 

SOG 9,8 mln PLN
w tym m. in.:

rozpoczęcie kontraktacji urządzeń w ramach projektu o 
łącznej wartości 32 mln PLN (dwie linie drukujące z 
urządzeniami towarzyszącymi w 2024 i 2025 r.) dla którego 
pozyskano wsparcie w wysokości 50% kosztów 
kwalifikowanych

Nowa lakiernia w 
zakładzie w 
Złotowie (SSA)

Nowa prasa o 
nacisku 4000T w 
Kętach (SWW)

62% PLANU 
NA 2024 PO 

DWÓCH 
KWARTAŁACH
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* Dług netto = krótkoterminowe oraz długoterminowe zobowiązania z tyt. kredytów + 
krótkoterminowe oraz długoterminowe zobowiązania z tyt. praw do korzystania z 
aktywów – środki pieniężne i  ich ekwiwalenty

• Zwiększenie udziału  zadłużenia w EUR w ramach 
prowadzonej polityki zabezpieczeń ryzyka 
walutowego

• Wysokie przepływy operacyjne w kwocie 220 mln 
PLN  – głównie z tyt. EBITDA (nieznaczny wpływ 
zmian kapitału pracującego netto)

WSKAŹNIKI FINANSOWE



• Przedmiotem zgromadzenia będzie ponowne rozpatrzenie wniosku Zarządu o uchwalenie emisji warrantów serii E i F 

uprawniających do nabycia akcji serii L.

• Uchwała stanowi niezbędny element realizacji programu motywacyjnego, który został uchwalony w 2020 r. i ze 

względu na zmiany w ustawie o obligacjach został zmodyfikowany w grudniu 2023 r. wyłącznie w zakresie rodzaju 

instrumentu umożliwiającego uczestnikom programu objęcie akcji (zastąpienie obligacji warrantami).

• I transza programu, w związku z powziętą w grudniu 2023 r. uchwałą Akcjonariuszy, została objęta przez osoby 

uprawnione w lutym 2024 r. 

• W październiku 2024 r. przypada termin zaoferowania II transzy (warrantów serii E), co bez stosownej uchwały 

Akcjonariuszy nie będzie możliwe.

• Wobec wątpliwości części Akcjonariuszy, Zarząd załączył do dokumentacji Zgromadzenia szczegółowe wyjaśnienie  

powodów ponownego wniosku.

NWZA – 4 WRZEŚNIA 2024 R.
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• SYGNAŁY MOGĄCE WSKAZYWAĆ NA 

POPRAWĘ KONIUNKTURY W 

BUDOWNICTWIE W KRAJU, BRAK 

ANALOGICZNYCH PRZESŁANEK NA 

RYNKACH ZAGRANICZNYCH

• SPODZIEWANA STABILIZACJA CEN 

ALUMINIUM PRZY BRAKU 

WYRAŹNYCH OZNAK WZROSTU 

POPYTU

• PRAWDOPODOBNE UTRZYMANIE SIĘ 

PRESJI NA MARŻE HANDLOWE W 

SWW

PODSUMOWANIE – PERSPEKTYWY 3 KWARTAŁU

OPERACJE I 
INWESTYCJE

OTOCZENIE 
RYNKOWE

FINANSE

• ZAPEWNIENIE FINANSOWANIA 

ZAKUPU UDZIAŁÓW FIRMY SELT

• WYPŁATA I TRANSZY DYWIDENDY – 

18,90 PLN NA AKCJĘ (4 WRZEŚNIA)

• UTRZYMANIE WYSOKIEGO POZIOMU 

WYKORZYSTANIA  MOCY     

PRODUKCYJNYCH 

• ZAMKNIĘCIE TRANSAKCJI ZAKUPU 

100% UDZIAŁÓW FIRMY SELT

• KONTYNUACJA PRAC NAD NOWĄ 

STRATEGIĄ GRUPY
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INFORMACJE DODATKOWE
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• Wzrost notowań aluminium w okresie kwiecień – maj 
powodem wzrostu średniej ceny w 2 kw. 2024 r. o ok 7% 
r/r w przeliczeniu na PLN

• Średni poziom premii wlewkowej w 2 kw. 2024 r. niższy o 
7% r/r w przeliczeniu na PLN, systematyczny wzrost od 
początku roku

• 2% wzrost notowań granulatów PP r/r oraz porównywalna 
cena granulatu LDPE r/r w przeliczeniu na PLN
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NOTOWANIA GŁÓWNYCH SUROWCÓW
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Aktualna prognoza roczna (mln PLN) 2024 2023 zmiana 1-2 kw 2024 % realizacji

Przychody ze sprzedaży 5 269 5 219 +1% 2 540 48%

EBITDA 945 868 +9% 478 51%

Zysk z dział. operacyjnej 742 687 +8% 380 51%

Zysk netto 567 539 +5% 317 56%

Inwestycje 304 310 187 62%

Sprzedaż ilościowa Segmentów (w tys. t) 2kw 2023 3kw 2023 4kw 2023 1kw 2024 2kw 2024

 Segment Wyrobów Wyciskanych 23,2 23,0 20,4 23,8 26,4

Segment Opakowań Giętkich 20,7 21,8 20,4 23,6 22,1

EBITDA Segmentów (w mln PLN) 2kw 2023 3kw 2023 4kw 2023 1kw 2024 2kw 2024

 Segment Wyrobów Wyciskanych 87,4 70,7 64,2 50,7 69,5

Segment Systemów Aluminiowych 109,1 133,3 91,2 111,2 133,9

Segment Opakowań Giętkich 49,1 54,7 24,1 63,8 65,3

Wykorzystanie mocy produkcyjnych (w %) 2kw 2023 3kw 2023 4kw 2023 1kw 2024 2kw 2024

 Segment Wyrobów Wyciskanych 85 83 82 84 86

Segment Opakowań Giętkich 80 85 81 90 90

INFORMACJE DODATKOWE



NOTA PRAWNA. Niniejsza Prezentacja została przygotowana przez Grupę KĘTY S.A. 

wyłącznie w celach informacyjnych  i  w żadnym przypadku nie stanowi zaproszenia do / 
lub oferty nabycia jakichkolwiek papierów wartościowych bądź instrumentów 
finansowych lub uczestnictwa w jakimkolwiek przedsięwzięciu handlowym ani też 
rekomendacji do zawierania jakichkolwiek transakcji, w szczególności dotyczących 
papierów wartościowych Grupy KĘTY S.A.
Informacje zawarte w Prezentacji pochodzą z ogólnie dostępnych i w opinii Grupy KĘTY 
S.A. wiarygodnych źródeł. Grupa KĘTY S.A. nie może jednak zagwarantować ich 
prawdziwości ani zupełności. Grupa KĘTY S.A. nie ponosi odpowiedzialności za skutki 
decyzji podjętych na podstawie lub w oparciu o informacje zawarte w niniejszej 
Prezentacji.
Niniejsza Prezentacja może zawierać prognozy, które zostały ustalone na podstawie 
szeregu założeń, oczekiwań oraz projekcji a w związku z tym obarczone są ryzykiem 
niepewności. Wszelkie prognozy przedstawione w niniejszej Prezentacji, w tym 
stwierdzenia dotyczące oczekiwań co do przyszłych wyników finansowych, nie stanowią 
gwarancji czy zapewnienia ich realizacji w przyszłości przez Grupę KĘTY S.A., 
którąkolwiek ze spółek zależnych Grupy KĘTY S.A. lub też grupę kapitałową Grupę KĘTY 
S.A. Jednocześnie Grupa KĘTY S.A. wskazuje, że jedynym wiarygodnym źródłem danych 
dotyczących wyników finansowych Grupy KĘTY S.A., prognoz, zdarzeń oraz wskaźników 
są raporty bieżące i okresowe przekazywane przez Grupę KĘTY S.A. w ramach 
wykonywania obowiązków informacyjnych wynikających z prawa polskiego.
Ponadto, żadne informacje zawarte w Prezentacji nie stanowią oświadczenia Grupy Kęty 
S.A., członków zarządu Grupy Kęty S.A. pracowników Grupy Kęty S.A., podmiotów 
zależnych od Grupy Kęty S.A. lub przedstawicieli takich osób. Informacje nie stanowią 
podstawy do dochodzenia jakichkolwiek roszczeń od Grupy KĘTY S.A.
Grupa KĘTY S.A. nie jest zobowiązana do uaktualniania lub publicznego ogłaszania 
jakichkolwiek zmian, aktualizacji i modyfikacji informacji zawartych w niniejszej 
Prezentacji.
Grupa KĘTY S.A. ani żaden z jej członków zarządu lub pracowników nie będzie ponosił 
odpowiedzialności za jakąkolwiek szkodę wynikającą z jakiegokolwiek użycia niniejszej 
Prezentacji lub informacji w niej zawartych.
Niniejsza Prezentacja nie może być rozpowszechniania na terytorium państw, w których  
zgodnie z prawem właściwym publiczne rozpowszechnianie informacji zawartych w 
niniejszej Prezentacji może podlegać ograniczeniom lub być zakazane.
Powielanie, rozpowszechnianie lub przekazywanie niniejszej Prezentacji, bezpośrednio 
lub pośrednio w celu innym niż informacyjny bez wiedzy i zgody Grupy KĘTY S.A. jest 
zabronione.

KONTAKT Z DZIAŁEM RELACJI INWESTORSKICH
MICHAŁ MALINA
TEL. 33 8195 478
KOM. 600 083 001
Email:  mmalina@grupakety.com
WWW.GRUPAKETY.COM
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