
WYNIKI ZA 2 KWARTAŁ 2023

DARIUSZ MAŃKO
PREZES ZARZĄDU

PIOTR WYSOCKI
CZŁONEK ZARZĄDU

RAFAŁ WARPECHOWSKI
CZŁONEK ZARZĄDU

TOMASZ GRELA
CZŁONEK ZARZĄDU

3 sierpnia 2023

RAFAŁ LECHOWICZ
PREZES ZARZĄDU

ALUPOL PACKAGING



+ SPADEK CEN SUROWCÓW

    (kw/kw)

- NIŻSZY POPYT VS REKORDOWY   

   POZIOM (r/r)

- PRESJA NA MARŻE HANDLOWE

KOLEJNY KWARTAŁ POWYŻEJ OCZEKIWAŃ

OPERACJE I 
INWESTYCJE

OTOCZENIE 
RYNKOWE

FINANSE

+ WYSOKIE WYNIKI:

• EBITDA – 240 mln PLN

• ZYSK NETTO - 151 mln PLN

+ ZATWIERDZENIE PRZEZ WZA  

    DYWIDENDY ZA ROK 2022 -  

    62,5 PLN/AKCJĘ

+ PODWYŻSZENIE PROGNOZY 

    WYNIKÓW NA ROK 2023

+ KONTYNUACJA BUDOWY   

    NOWEGO ZAKŁADU SSA W   

    ZŁOTOWIE

+ NOWA PRASA 2000T - PRACA W  

    TRYBIE 3 ZMIANOWYM 

+ WYKORZYSTANIE  MOCY 

    PRODUKCYJNYCH POWYŻEJ 80%
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AKTUALIZACJA PROGNOZY 2023
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487 MLN PLN

EBITDA

1200 MLN PLN810 MLN PLN

+ 12 %

ZYSK NETTO DŁUG NETTO

+ 25 % - 17 %



DZIAŁALNOŚĆ OPERACYJNA SEGMENTÓW
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SEGMENT WYROBÓW WYCISKANYCH
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Notowania cen aluminium LME 3M (USD/t)

• Spadkowy trend notowań aluminium na LME 
w 2 kwartale. 

• Obniżenie wartości premii wlewkowej.

• Dla producentów profili aluminiowych w 
Europie 2 kwartał był kontynuacją trendu 
obserwowanego od lutego: spadający popyt   
i utrzymujący się nadmiar zapasów - znaczące 
zmniejszenie poziomu zamówień w 
europejskich prasowniach.

• Import wyrobów wyciskanych z Turcji i Chin 
nadal wywiera presję na rynek europejski. 
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SEGMENT WYROBÓW WYCISKANYCH

(mln PLN)
2kw 
2023

2kw 
2022

zmiana
1-2 kw 
2023

1-2 kw 
2022

zmiana

Sprzedaż 566,9 726,1 -22% 1 161,3 1  367,7 -15%

krajowa 261,2 389,2 -33% 539,8 724,2 -25%

zagraniczna 305,7 336,8 -9% 621,5 643,5 -3%

EBITDA 87,4 124,4 -30% 163,4 206,3 -21%

marża EBITDA 15,3% 17,0% 14,0% 15,0%

• Przychody ze sprzedaży - nieznaczny 
spadek wolumenu sprzedaży (3%) w 
porównaniu z rekordowym 2 kw. 22.

• EBITDA: wynik za 2 kw. 22  
powiększony o 18 mln PLN z tytułu  
rozwiązania rezerw na aktywa 
ukraińskie.

• Zwiększona dynamika zamówień ze 
strony sektora motoryzacyjnego – 
efektywne wykorzystanie 
polepszenia koniunktury.

• Stabilna, zdywersyfikowana struktura 
geograficzna sprzedaży - utrzymanie 
wysokiego udziału sprzedaży 
zagranicznej pomimo 
obserwowanego spowolnienia w 
gospodarce wielu krajów zachodniej 
Europy. 
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43%

22%

9%
16%

10%

37%

25%

9%

18%
11%

Budownictwo i
wyposażenie

wnętrz

Transport i
motoryzacja

Maszynowy,
elektrotechniczny i

AGD

Hurtownie Pozostałe

Struktura sprzedaży wg branż

2kw 2022 2kw 2023

53%

15%

6% 6% 6% 4%
10%

47%

17%

8% 5% 5% 5%
13%

Polska Niemcy Austria Włochy Czechy Wlk. Brytania Pozostałe

Struktura sprzedaży wg kierunków

2kw 2022 2kw 2023
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Niższe wykorzystanie mocy produkcyjnych w 
związku ze zwiększoną od 2 kw. 23 r/r 
dostępnością oraz na skutek ograniczonego 
popytu. 

Alupol LLC w Ukrainie – w 2 kw. 23 praca w 
systemie całodobowym.

Realizacja planu inwestycyjnego: 
• Narzędzia produkcyjne:  poziom 

dostosowany do skali działalności.

• Kompleks 2 pras 2000 T i 4000 T:
      - prasa 2000T oddana do użytku,
      - prasa 4000T planowana dostawa linii   
        produkcyjnej do końca 2023,
      - budowa zaplecza logistycznego

• AK EMMI – rozwój produkcji komponentów 
dla motoryzacji, w tym projekt Fisker oraz              
kontynuacja projektu OZE.

SEGMENT WYROBÓW WYCISKANYCH

NAKŁADY INWESTYCYJNE 
Budżet 2023

1 – 2kw 2023 
Wykonanie  

% realizacji
(mln PLN)

Narzędzia produkcyjne (matryce) 32,2 16,7 52%

Nowy zakład w Kętach                                                         
oraz modernizacja anodowni

90,9 28,3 31%

Grupa Kęty SA (pozostałe) 49,5 5,4 11%

Aluminium Kety Emmi d.o.o. 26,4 19,7 75%

Razem 198,9 70,1 35%

22,6 24 20,3 16,7
23 23
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SEGMENT WYROBÓW WYCISKANYCH
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• PANELE FOTOWOLTAICZNE

AK EMMI, Słowenia    
Moc zainstalowana:                              1 MW 
Szacowana roczna produkcja: ok. 1080 MWh
Udział w konsumpcji AK EMMI:          ok. 29%

INSTALACJA PANELI SOLARNYCH AK EMMI INSTALACJA PANELI SOLARNYCH AK EMMI

SWW, Kęty
Planowana moc do zainstalowana:     1 MW 
Szacowana roczna produkcja:              ok. 900 MWh
Udział w konsumpcji GK SWW:            ok. 1,2%

• CARPORT FOTOWOLTAICZNY

Wspólny projekt SWW i SSA - CARPROT na bazie własnych profili aluminiowych.

PROJEKTY  W RAMACH PROGRAMU TRANSFORMACJI ENERGETYCZNEJ



SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH 
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• Przychody ze sprzedaży:
            - poziom sprzedaży odzwierciedla   
               trendy popytowe
            - utrzymanie udziałów rynkowych 

• EBITDA – utrzymana rentowność, w 
tym dzięki optymalizacji kosztów 
działalności

• Stabilna struktura sprzedaży w obu 
obszarach działalności

• Wysoki udział sprzedaży eksportowej 
- pomimo widocznego osłabienia 
koniunktury na wielu rynkach 
europejskich  

(mln PLN)
2kw 
2023

2kw 
2022

zmiana
1-2 kw 
2023

1-2 kw 
2022

zmiana

Sprzedaż 591,5 691,0 -14% 1 151,6 1  367,7 -10%

krajowa 359,8 425,3 -15% 683,1 780,2 -12%

zagraniczna 231,7 265,7 -13% 468,5 496,0 -6%

EBITDA 109,1 129,7 -16% 186,7 228,1 -18%

marża EBITDA 18,4% 18,8% 16,2% 17,8%



SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH
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SYTUACJA NA RYNKACH

(+) Stopniowy wzrost produkcji budowlano – montażowej w I 
półroczu 23

(+) Wzrost ilości małych i średnich inwestycji publicznych

(+) Utrzymujące się wysokie zapotrzebowanie na obiekty 
przemysłowo-magazynowe

(-) Wstrzymywanie inwestycji w Europie ze względu na 
niekorzystne czynniki makroekonomiczne, np. rynek niemiecki – 
spadek o ok. 30% w segmencie okien i drzwi (r/r)

(-) Mniejsza  liczba przetargów w ofertowaniu przez Generalnych 
Wykonawców i większa konkurencja
 
(-) Pogarszająca się kondycja finansowa firm wykonawczych

(-) Korekta cennika systemów architektonicznych SSA o 3-6 %
 od 3 kw. 23

VIBE, Warszawa

Apartamenty NOHO, Katowice

DREEFTOREN, AMSTERDAM, 

THE BRIDGE, AMSTERDAM

BARGATE , SOUTHHAMPTON, 



SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH
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(mln PLN)
Budżet 
2023

1-2 kw 2023
wykonanie 

% realizacji

Nakłady inwestycyjne SSA 141 40 29%

Projekt Inwestycyjny – nowy zakład 
produkcyjny w Złotowie (planowane łączne 
nakłady w br. – 61 mln PLN). 
Realizacja prac zgodnie z harmonogramem: 
• elewacje wykonane w 90%
• rozpoczęte prace w zakresie instalacji 

wewnętrznych 
• planowany montaż lakierni – koniec IX 23
• dostawa pozostałego wyposażenia – 4 kw. 

23



SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH
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• Wykorzystanie w  80 % zakładanych mocy produkcyjnych 
zakładu produkcji szkła 

• Zakończenie certyfikacji szyb Glassprof na rynkach europejskich 
o wysokim potencjale sprzedaży w zakresie drzwi i ścian 
wewnętrznych i zewnętrznych : EI 30 – EI 90

• Kontynuacja badań w zakresie ścian zewnętrznych EI 120 

 

• Fasady Aluprof pierwsze i jedyne na rynku z opinią ITB 
potwierdzającą możliwość zapewnienia 
bezpieczeństwa w sytuacji pożaru ewakuujących się 
osób oraz ekip prowadzących akcję ratunkową

• Fasady Aluprof przeszły testy odporności na włamanie 
RC2 i RC3 w europejskim renomowanym instytucie 
SKG



SEGMENT OPAKOWAŃ GIĘTKICH
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Sytuacja rynkowa
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(+/-) Dobra dostępność wszystkich surowców na rynku w związku z bardzo słabym popytem

(-) Po chwilowym przestoju obserwowane dalsze gwałtowne spadki cen granulatów    

     polipropylenowych i polietylenowych odzwierciedlające obserwowaną obecnie zapaść na rynku 

     tworzyw sztucznych. W lipcu ceny spotowe zarówno PP jak i PE spadły do blisko 800 EUR/tonę

(-)  Słaby popyt na opakowania giętkie i folie polipropylenowe w Europie – spadek siły nabywczej 

      konsumentów

(-)  Duża aktywność na rynku firm chińskich, indyjskich i tureckich oferujących swoje folie w bardzo 

      niskich cenach.



SEGMENT OPAKOWAŃ GIĘTKICH
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• Spadek wartości sprzedaży z tytułu niższych 
wolumenów oraz gwałtownego spadku cen 
w Segmencie folii BOPP, głównie na skutek 
słabego popytu wpływającego na istotne 
obniżki cen surowców używanych do ich 
produkcji.

• EBITDA – obniżenie w porównaniu do 
wyjątkowo wysokiego poziomu z I półrocza 
22 (skutki wojny w Ukrainie - fala 
migracyjna, gwałtowny wzrost popytu) 

• Urealnienie udziału wartości sprzedaży folii 
BOPP w koszyku produktowym  – spadek 
cen granulatów PP/folii BOPP oraz słabszy 
popyt na rynku vs rekordowy w 2kw 22.

• Utrzymujący się wysoki udział eksportu w     
2 kw. 23 w całkowitej wartości sprzedaży - 
52%. Główne rynki to : Niderlandy, Niemcy, 
Ukraina, Węgry, Włochy, Litwa, Szwajcaria.

21%

4% 3%

19%

53%

24%

8% 5%

24%

39%

Koncentraty 
spożywcze

Mleczarska / 
Tłuszczowa

Świeża             
żywność

Pozostałe           
branże

Folia BOPP

Struktura sprzedaży wg branż

2kw 2022 2kw 2023

43% 37%

11% 9%

48%
33%

10% 9%

Polska Europa Zachodnia Europa Centralna Europa Wschodnia

Struktura sprzedaży wg kierunków

2kw 2022 2kw 2023

Opakowania

(mln PLN)
2kw

 2023
2kw 
2022

zmiana
1-2kw
 2023

1-2kw 
2022

zmiana

Sprzedaż 294 399 -26% 643 803 -20%

krajowa 141 173 -18% 312 349 -11%

zagraniczna 153 226 -32% 331 454 -27%

EBITDA 49,1 98,0 -50% 111,5 200,2 -44%

marża EBITDA 16,7% 24,6% -. 17,3% 24,9%



SEGMENT OPAKOWAŃ GIĘTKICH

15

(mln PLN)
Budżet 
2023

1-2 kw 2023 
wykonanie  

% realizacji

Nakłady inwestycyjne 19,6 14,1 72%

Realizacja planu inwestycyjnego zgodna  
z harmonogramem.

Nakłady dotyczyły głównie inwestycji 
podtrzymujących potencjał produkcyjny 
Segmentu

Pomimo niekorzystnego otoczenia 
rynkowego utrzymanie wysokiego - 80% 
obłożenia posiadanego parku 
maszynowego dzięki zmianie 
dotychczasowej strategii rynkowej na 
bardziej odpowiadającą bieżącym 
wyzwaniom.
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SKONSOLIDOWANE WYNIKI FINANSOWE
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SKONSOLIDOWANE WYNIKI FINANSOWE

mln PLN
2 kw
 2023

2 kw
 2022*

zmiana
1-2 kw
 2023

1-2 kw
 2022*

zmiana

Sprzedaż 1 338,4 1 648,5 -19% 2 711,4 3 148,6 -16%

EBITDA 240,1 350,3 -31% 440,6 618,2 -29%

marża EBITDA 17,9% 21,1% 16,2% 19,6%

Zysk z działalności
 operacyjnej

195,2 309,6 -37% 352,0 538,8 -35%

marża operacyjna 14,5% 18,7% 12,9% 17,1%

Wynik na działalności 
finansowej

-18,7 -12,1 35,5 17,1

Zysk przed 
opodatkowaniem

176,3 297,5 -41% 316,5 521,7 -39%

Podatek dochodowy -25,0 -51,1 -29,1 -100,1

Zysk netto 151,0 246,0 -39% 286,8 420,8 -32%
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* W wynikach 2 kw. 2022 ujęto częściowe rozwiązanie odpisu aktualizującego 
wartość aktywów spółek zlokalizowanych w Ukrainie w wysokości 25 mln PLN (18 mln 
PLN w SWW i 7 mln PLN w SSA)

Przychody ze sprzedaży:  

• niższe wolumeny - ograniczenie popytu vs 
wyjątkowy poziom po wybuchu wojny w 
Ukrainie

• obniżenie notowań głównych surowców

EBITDA - niższe wolumeny oraz 
urealnienie poziomu marż 
kompensowane redukcją kosztów
            SWW    (-) 37 mln PLN r/r 
            SSA       (-) 21 mln PLN r/r
            SOG      (-) 49 mln PLN r/r

Koszty finansowe netto - głównie odsetki 
od kredytów

Efektywna stopa podatkowa –
zmniejszenie z tyt. rozpoznania aktywa na 
podatek odroczony z tytułu ulg 
inwestycyjnych (10 mln PLN)
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• Wysokie środki pieniężne z działalności 
operacyjnej, w tym:

         - obniżenie kapitału pracującego netto o 
             106 mln PLN
         -  wydatki z tyt. rozliczenia CIT za rok 2022 
             w kwocie 60 mln PLN

• Wydatki inwestycyjne - zgodne z 
harmonogramem realizacji projektów

• Zadłużenie netto – zmniejszenie o 179 mln 
PLN w 2 kw. 23
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* Dług netto = krótkoterminowe oraz długoterminowe zobowiązania z tyt. kredytów + 
krótkoterminowe oraz długoterminowe zobowiązania z tyt. praw do korzystania z 
aktywów – środki pieniężne i  ich ekwiwalenty

• Stabilna struktura finansowania i 
bezpieczny poziom wskaźników 
finansowych - 0,8 - dług netto / EBITDA

• Wysokie przepływy operacyjne - 
finansowanie inwestycji oraz obniżenie 
zadłużenia

• Spodziewany wzrost zadłużenia w 3 kw. 
23 - w tym z tytułu inwestycji i wypłaty I 
transzy dywidendy z zysku za rok 2022



PERSPEKTYWY NA 3 KWARTAŁ 2023 

OPERACJE I 
INWESTYCJE

OTOCZENIE 
RYNKOWE

FINANSE

20

• STABILIZACJA NOTOWAŃ 

ALUMINIUM, OBNIŻENIE W 

ZAKRESIE 

PETROCHEMIKALIÓW

• UTRZYMUJĄCA SIĘ PRESJA NA 

MARŻE HANDLOWE

• UTRZYMANIE BEZPIECZNYCH 

WSKAŹNIKÓW FINANSOWYCH

• WYPŁATA I TRANSZY 

DYWIDENDY

• KONTYNUACJA KLUCZOWYCH 

INWESTYCJI ROZWOJOWYCH

• UTRZYMANIE WYSOKIEGO 

POZIOMU WYKORZYSTANIA 

MOCY PRODUKCYJNYCH



INFORMACJE DODATKOWE
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INFORMACJE DODATKOWE

Sprzedaż ilościowa Segmentów (w tys. t) 2kw 2022 3kw 2022 4kw 2022 1kw 2023 2kw 2023

 Segment Wyrobów Wyciskanych 23,9 19,9 16,0 22,0 23,2

Segment Opakowań Giętkich 23,2 23,3 19,6 22,7 20,7

EBITDA Segmentów (w mln PLN) 2kw 2022 3kw 2022 4kw 2022 1kw 2023 2kw 2023

 Segment Wyrobów Wyciskanych 124,4 74,7 47,8 76,0 87,4

Segment Systemów Aluminiowych 129,7 78,8 71,2 77,6 109,1

Segment Opakowań Giętkich 98,0 88,2 41,7 62,4 49,1

Aktualna prognoza roczna (mln PLN) 2023 2022 zmiana 1-2 kw 2023 % realizacji

Przychody ze sprzedaży 5 257 5 931 -11% 2 711 52%

EBITDA 810 1 031 -21% 440,6 54%

Zysk z dział. operacyjnej 630 865 -27% 352,0 56%

Zysk netto 487 678 -28% 286,8 59%

Inwestycje 387 310 162 42%



NOTA PRAWNA. Niniejsza Prezentacja została przygotowana przez Grupę KĘTY S.A. 

wyłącznie w celach informacyjnych  i  w żadnym przypadku nie stanowi zaproszenia do / 
lub oferty nabycia jakichkolwiek papierów wartościowych bądź instrumentów 
finansowych lub uczestnictwa w jakimkolwiek przedsięwzięciu handlowym ani też 
rekomendacji do zawierania jakichkolwiek transakcji, w szczególności dotyczących 
papierów wartościowych Grupy KĘTY S.A.
Informacje zawarte w Prezentacji pochodzą z ogólnie dostępnych i w opinii Grupy KĘTY 
S.A. wiarygodnych źródeł. Grupa KĘTY S.A. nie może jednak zagwarantować ich 
prawdziwości ani zupełności. Grupa KĘTY S.A. nie ponosi odpowiedzialności za skutki 
decyzji podjętych na podstawie lub w oparciu o informacje zawarte w niniejszej 
Prezentacji.
Niniejsza Prezentacja może zawierać prognozy, które zostały ustalone na podstawie 
szeregu założeń, oczekiwań oraz projekcji a w związku z tym obarczone są ryzykiem 
niepewności. Wszelkie prognozy przedstawione w niniejszej Prezentacji, w tym 
stwierdzenia dotyczące oczekiwań co do przyszłych wyników finansowych, nie stanowią 
gwarancji czy zapewnienia ich realizacji w przyszłości przez Grupę KĘTY S.A., 
którąkolwiek ze spółek zależnych Grupy KĘTY S.A. lub też grupę kapitałową Grupę KĘTY 
S.A. Jednocześnie Grupa KĘTY S.A. wskazuje, że jedynym wiarygodnym źródłem danych 
dotyczących wyników finansowych Grupy KĘTY S.A., prognoz, zdarzeń oraz wskaźników 
są raporty bieżące i okresowe przekazywane przez Grupę KĘTY S.A. w ramach 
wykonywania obowiązków informacyjnych wynikających z prawa polskiego.
Ponadto, żadne informacje zawarte w Prezentacji nie stanowią oświadczenia Grupy Kęty 
S.A., członków zarządu Grupy Kęty S.A. pracowników Grupy Kęty S.A., podmiotów 
zależnych od Grupy Kęty S.A. lub przedstawicieli takich osób. Informacje nie stanowią 
podstawy do dochodzenia jakichkolwiek roszczeń od Grupy KĘTY S.A.
Grupa KĘTY S.A. nie jest zobowiązana do uaktualniania lub publicznego ogłaszania 
jakichkolwiek zmian, aktualizacji i modyfikacji informacji zawartych w niniejszej 
Prezentacji.
Grupa KĘTY S.A. ani żaden z jej członków zarządu lub pracowników nie będzie ponosił 
odpowiedzialności za jakąkolwiek szkodę wynikającą z jakiegokolwiek użycia niniejszej 
Prezentacji lub informacji w niej zawartych.
Niniejsza Prezentacja nie może być rozpowszechniania na terytorium państw, w których  
zgodnie z prawem właściwym publiczne rozpowszechnianie informacji zawartych w 
niniejszej Prezentacji może podlegać ograniczeniom lub być zakazane.
Powielanie, rozpowszechnianie lub przekazywanie niniejszej Prezentacji, bezpośrednio 
lub pośrednio w celu innym niż informacyjny bez wiedzy i zgody Grupy KĘTY S.A. jest 
zabronione.

KONTAKT Z DZIAŁEM RELACJI INWESTORSKICH
MICHAŁ MALINA
TEL. 33 8195 478
KOM. 600 083 001
Email:  mmalina@grupakety.com
WWW.GRUPAKETY.COM
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