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+ STABILIZACJA NOTOWAŃ

SUROWCÓW KW/KW

+ POPRAWA SYTUACJI RYNKOWEJ  

VS 2 PÓŁROCZE 2022

- OGRANICZONY POPYT NA 

WYROBY GRUPY 

POCZĄTEK ROKU POWYŻEJ OCZEKIWAŃ

OPERACJE I 
INWESTYCJE

OTOCZENIE 
RYNKOWE

FINANSE

+ WYSOKIE WYNIKI:

• EBITDA – 201 mln PLN

• ZYSK NETTO - 136 mln PLN

+ OBNIŻENIE KAPITAŁU  

PRACUJĄCEGO

+ REKOMENDACJA WYPŁATY 

DYWIDENDY - 62,5 PLN/AKCJĘ

+ ROZPOCZĘCIE BUDOWY NOWEGO 

ZAKŁADU SSA W ZŁOTOWIE

+ URUCHOMIENIE PIERWSZEJ Z 

DWÓCH NOWYCH PRAS SWW 

W KĘTACH

+ ZWIĘKSZENIE LIMITU ZUŻYCIA 

ENERGII ELEKTRYCZNEJ W 

ZAKŁADZIE W BORODIANCE –

PRACA NA 3 ZMIANY
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DZIAŁALNOŚĆ OPERACYJNA SEGMENTÓW
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SEGMENT WYROBÓW WYCISKANYCH
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Notowania cen aluminium LME 3M (USD/t)

Apr '23

(+) Ograniczenie skali wahań notowań aluminium na        

LME w trakcie kwartału i stabilizacja na niższym 

poziomie r/r

(+) Kontynuacja spadkowego trendu wartości premii 

wlewkowej

(-) Turcja 2 co do wielkości największym importerem 

rosyjskiego aluminium na świecie po wybuchu wojny 

w Ukrainie (ok. 400 tys. ton w ostatnich 12 

miesiącach) – eksport produktów z aluminium do 

Europy

(-) Ograniczony popyt na wyroby aluminiowe w 

Polsce i na rynkach zagranicznych zgodnie z 

oczekiwaniami – aktualnie brak sygnałów 

odwrócenia trendu w 2 kwartale.

Apr '22
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SEGMENT WYROBÓW WYCISKANYCH

Wolumen sprzedaży:
• niższy o 6% r/r
• 5% wyższy w porównaniu ze średnią z 2  

półrocza 2022 – w tym efekt uzupełniania 
stanów magazynowych

Utrzymanie wysokiej marżowości EBITDA –
efektywne zarzadzanie kosztami działalności

Wzrost udziału sprzedaży do segmentu 

motoryzacja i transport – gł. nowe projekty

Rosnący udział sprzedaży zagranicznej –
skuteczna polityka handlowa na rynkach 
europejskich. 
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Budownictwo i
wyposażenie

wnętrz

Transport i
motoryzacja

Maszynowy,
elektrotechniczny i

AGD

Hurtownie Pozostałe

Struktura sprzedaży wg branż

1kw 2022 1kw 2023

58%

16%
6% 6%

14%

55%

17%
6% 6%

16%

Polska Niemcy Włochy Czechy Pozostałe

Struktura sprzedaży wg kierunków

1kw 2022 1kw 2023

(mln PLN) 1 kw. 2023 1 kw. 2022 zmiana

Sprzedaż 594,4 641,7 -7%

krajowa 278,6 335,0 -17%

zagraniczna 315,8 306,7 +3%

EBITDA 76,0 81,9 -7%

marża EBITDA 12,7% 12,7%
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Niższy wskaźnik wykorzystania mocy w 
związku ze zwiększoną dostępnością w 1 kw. 
2023 r/r (+2 tys. t vs 23 tys. t w 1kw 2022) 

Alupol LLC w Ukrainie - spółka otrzymała 
rządowe zezwolenie na pracę w pełnym 
zakresie (zużycie energii zgodnie z 
potrzebami)

Realizacja planu inwestycyjnego: 

• Narzędzia produkcyjne - poziom 
dostosowany do skali działalności

• Kompleks 2 nowych pras 2000 T i 4000 T –
zakończenie montażu prasy 2000 T

• EMMI – rozwój produkcji komponentów dla 
motoryzacji, w tym projekt Fisker oraz 
kontynuacja projektu OZE

SEGMENT WYROBÓW WYCISKANYCH
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NAKŁADY INWESTYCYJNE Budżet
2023

1 kw. 2023 
Wykonanie  

% realizacji
(mln PLN)

Narzędzia produkcyjne (matryce) 32,2 7,8 24%

Nowy zakład w Kętach                                                         
oraz modernizacja anodowni 90,9 15,6 17%

Grupa Kęty S.A. - SWW (pozostałe) 49,5 2,5 5%

Aluminium Kety Emmi d.o.o. 26,4 10,5 40%

Razem 198,9 36,4 18%



SEGMENT WYROBÓW WYCISKANYCH
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UDANY START 14 LINII DO 
WYCISKANIA W KĘTACH 

W marcu 2023 Grupa Kęty z sukcesem 
wycisnęła pierwszy wlewek na nowej, 
14 linii do wyciskania profili.

Prasę o nacisku 2000 ton 
zainstalowano w nowej hali o 
powierzchni ok. 10 tys. m2. 

Instalacja kolejnej prasy, o nacisku 
4000 ton, rozpocznie się jeszcze w 
2023 roku. 

Nowe linie zwiększą moce produkcyjne 
Segmentu do ok. 125 tys. ton profili 
rocznie i będą wykorzystywane do 
produkcji profili dla wielu branż, w tym 
motoryzacyjnej.



SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH 
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Obniżenie przychodów:
• niższe wolumeny sprzedaży (systemy 

aluminiowe -18% r/r, systemy 
roletowe -15% r/r

• w części skompensowane wyższymi 
cenami transakcyjnymi

EBITDA – głównie efekt niższych 
wolumenów i wyższych kosztów 
produkcji

Stabilna struktura sprzedaży

Wyższy udział sprzedaży eksportowej –
wzrosty w USA oraz na kluczowych 
rynkach europejskich (Czechy, Holandia)

(mln PLN)
1 kw 1 kw

Zmiana
2023 2022

Sprzedaż 560,1 585,1 -4%

krajowa 323,3 354,9 -9%

zagraniczna 236,7 230,2 +3%

EBITDA 77,6 98,4 -21%

marża EBITDA 13,9% 16,8%



SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH
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SPRZEDAŻ KRAJOWA

(+) Utrzymujące się wysokie zapotrzebowanie na 
obiekty przemysłowo-magazynowe
(+) Rosnąca liczba certyfikowanych biurowców 
energooszczędnych
(+) Modernizacja obiektów - programy 
termomodernizacyjne
(+) Rewitalizacja obiektów poprzemysłowych
(+) Wzrost zapytań ofertowych o ok. 25% r/r 
Przeważają obiekty średnie i małe

(-) Dalsze hamowanie dynamiki w budownictwie  
kubaturowym

(-) Wyhamowanie / zamrożenie inwestycji 
mieszkaniowych oraz samorządowych, brak funduszy z 
KPO
(-) Wzrost kosztów budowy – od początku pandemii 
koszt budowy biurowca wzrósł o 40%
(-) Pogarszająca się kondycja finansowa firm 
(-) Rosnące obawy przed globalną recesją

Obiekty pozyskane w 1 kw. 2023

HOTEL PURO, Warszawa, 
PL

LAKESIDE (Atenor), 
Warszawa, PL

BOHEMA D i E, Warszawa, 
PL

AKADEMIA MUZYCZNA, 
Bydgoszcz, PL

ATLAS  OLIMPIJSKA, Katowice, 
PL

CENTRUM SYMULACJI MEDYCZNYCH, 
Warszawa, PL



SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH

10

Obiekty realizowane  w 1 kw. 2023SPRZEDAŻ ZAGRANICZNA

(+) duża aktywność handlowo – marketingowa na  
rynkach bałkańskich, 
(+) zwiększona aktywność Klientów obiektowych w 
USA
(+) powstanie kolejnych showroomów produktów 
Aluprof w  Wietnamie i umacnianie świadomości 
marki na tym rynku

(-) zwiększenie importu od polskich  
dostawców – konkurentów Aluprof na dojrzałych 
rynkach europejskich (Wielka Brytania, Belgia, 
Niemcy)
(-) konieczność dostosowania cen sprzedaży do  
poziomów rynkowych z uwagi na pojawiającą się  
nową konkurencje, a także wzmożone działania  
dotychczasowej

KIPS_Czarnogó
ra

De Grote
Beer_Holandia

Avanera_
Rumunia

210 
Clarkson_USA

Skyoffice, 
Litwa

Alfa 
Tower_Czechy



SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH
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(mln PLN)
Budżet 
2023

1 kw. 2023
wykonanie 

% realizacji

Nakłady inwestycyjne 141 20 14%

Głównym projektem inwestycyjnym 
w bieżącym roku jest budowa 
nowego zakładu produkcyjnego w 
Złotowie (planowane łączne nakłady 
w br. – 61 mln PLN). 
Zakres realizowany w 1 kw. 2023: 
- wykonanie prac ziemnych, 
- odlanie ław betonowych,
- rozpoczęcie montażu konstrukcji 

stalowych



SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH
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ROZWÓJ OFERTY DLA SEGMENTU REZYDENCJALNEGO -
PERGOLA MB- OPENSKY 120 

Nowy produkt stanowi poszerzenie rodziny zadaszeń tarasowych 

dostępnych w formie systemu do samodzielnej prefabrykacji. 

GLASSPROF – NOWA MARKA NA RYNKU SZKŁA PRZECIWPOŻAROWEGO

Nowy produkt w ofercie Segmentu zarówno na rynku krajowym jak i 

zagranicznym



SEGMENT OPAKOWAŃ GIĘTKICH

(+) Stabilizacja cen granulatów polipropylenowych i polietylenowych oraz ich dobra dostępność na rynku       

podobnie jak pozostałych surowców.

(+/-) Niezbyt silny, ale stabilny popyt na opakowania giętkie w Europie.

(-) Uruchomienie dwóch nowych instalacji do produkcji folii BOPP w UE o łącznych mocach produkcyjnych 

blisko 100 tys. ton/rok, co w połączeniu z wcześniejszą nadprodukcją w branży i słabym popytem, 

skutkuje „wojną cenową” na rynku.
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SEGMENT OPAKOWAŃ GIĘTKICH
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Obniżenie wartości sprzedaży na skutek niższych 
wolumenów oraz niższych cen w Alupol Films pomimo 
wzrostu obrotów w obszarze opakowań.

Obniżenie EBITDA, pomimo jego wzrostu 
w obszarze opakowań, z tytułu mniejszej sprzedaży 
oraz niższych marż w Alupol Films w stosunku do 
ponadprzeciętnych poziomów notowanych w 1 kw. 
2022 roku w związku wybuchem wojny w Ukrainie.

Urealnienie udziału wartości sprzedaży folii BOPP 
w koszyku produktowym - 37% vs 38% założone w 
realizowanej strategii długookresowej – znaczące 
obniżenie cen granulatów PP/folii BOPP oraz słabszy 
popyt na rynku vs rekordowy w 1 kw. 2022 roku.

Utrzymujący się wysoki udział eksportu w całkowitej 
wartości sprzedaży: 52% w 1 kw.  2023 roku. 

Znaczące wzrosty sprzedaży do: Szwajcarii, 
Niderlandów, Francji, Słowacji, Chorwacji i Ukrainy.

20%
7% 4% 4%

12%

53%

25%

10% 7% 6%
15%

37%

koncentraty 
spożywcze

słodycze / 
przekąski

mleczarstwo / 
tłuszcze

świeża             
żywność

pozostałe           
branże

folie BOPP

Struktura sprzedaży wg branż

1kw 2022 1kw 2023

44% 37%

12% 7%

48%
36%

9% 7%

Polska Europa Zachodnia Europa Centralna Europa Wschodnia

Struktura sprzedaży wg kierunków

1kw 2022 1kw 2023

Opakowania

(mln PLN)
1kw
2023

1kw 
2022

zmiana

Sprzedaż 349 404 -14%

krajowa 171 177 -3%

zagraniczna 178 227 -21%

EBITDA 62,3 102,1 -39%

marża EBITDA 17,9% 25,2% -7,3p.p.



SEGMENT OPAKOWAŃ GIĘTKICH
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(mln PLN)
Budżet 
2023

1 kw 2023 
wykonanie  

% realizacji

Nakłady inwestycyjne 19,6 2,3 12%

Realizacja planu inwestycyjnego zgodnie 

z harmonogramem.

Nakłady dotyczyły głównie inwestycji

podtrzymujących potencjał produkcyjny

Segmentu.

Istotny wzrost wykorzystania mocy 
produkcyjnych  vs 4 kw. 2022 roku pomimo 
presji podażowej na rynku w segmencie 
BOPP.
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SKONSOLIDOWANE WYNIKI FINANSOWE
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SKONSOLIDOWANE WYNIKI FINANSOWE

mln PLN
1 kw
2023

1 kw
2022*

Zmiana

Sprzedaż 1 373,0 1 500,1 -8%

EBITDA 200,6 267,9 -25%

marża EBITDA 14,6% 17,8%

Zysk z działalności
operacyjnej

156,8 229,2 -32%

marża operacyjna 11,4% 15,3%

Wynik na działalności 
finansowej

-16,6 -5,1

Zysk przed 
opodatkowaniem

140,2 224,2 -37%

Podatek dochodowy -4,1 -49,0

Zysk netto 135,7 174,8 -22%

17

Obniżenie przychodów ze sprzedaży:  
głównie efekt wolumenowy oraz 
obniżenia notowań głównych surowców

EBITDA - niższe wolumeny we wszystkich 
segmentach oraz urealnienie poziomu 
marż w SOG:

SWW    (-) 5,9 mln PLN  
SSA       (-) 20,8 mln PLN
SOG      (-) 40,2 mln PLN

Koszty finansowe netto – głównie odsetki 
od kredytów

Efektywna stopa podatkowa – pozytywny 
wpływ rozpoznania aktywa na podatek 
odroczony z tytułu ulg inwestycyjnych (23 
mln PLN)

* W wynikach 1 kw. 2022 ujęto odpisy aktualizujące wartość aktywów spółek 
zlokalizowanych w Ukrainie w wysokości 48 mln PLN (39 mln PLN w SWW i 9 mln PLN 
w SSA)
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• Środki z działalności operacyjnej – w tym 
obniżenie kapitału pracującego netto o 117 
mln PLN

• Wydatki inwestycyjne - zgodne z 
harmonogramem realizacji projektów

• Zadłużenie netto – zmniejszenie o 180 mln 
PLN w 1 kw. 2023
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* Dług netto = krótkoterminowe oraz długoterminowe zobowiązania z tyt. kredytów + 
krótkoterminowe oraz długoterminowe zobowiązania z tyt. praw do korzystania z 
aktywów – środki pieniężne i  ich ekwiwalenty

• Stabilna struktura finansowania i 
bezpieczny poziom wskaźników 
finansowych - 0,9 - dług netto / EBITDA

• Wysokie przepływy operacyjne 
pozwalające na sfinansowanie inwestycji 
oraz obniżenie zadłużenia netto

• Pozostałe: głównie odsetki od kredytów



PERSPEKTYWY NA 2 KWARTAŁ 2023 

OPERACJE I 
INWESTYCJE

OTOCZENIE 
RYNKOWE

FINANSE
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• STABILIZACJA NOTOWAŃ 

SUROWCÓW

• NIEPEWNOŚĆ RYNKOWA -

KRÓTKI HORYZONT 

ZAMÓWIEŃ ORAZ PRESJA NA 

MARŻE HANDLOWE

• UTRZYMANIE BEZPIECZNYCH 

WSKAŹNIKÓW FINANSOWYCH

• WZA W DNIU 21 CZERWCA 

2023 ROKU

• KONTYNUACJA KLUCZOWYCH 

INWESTYCJI ROZWOJOWYCH

• OPTYMALIZACJA KOSZTÓW 

DZIAŁNOŚCI



INFORMACJE DODATKOWE
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INFORMACJE DODATKOWE

Sprzedaż ilościowa Segmentów (w tys. t) 1kw 2022 2kw 2022 3kw 2022 4kw 2022 1kw 2023

Segment Wyrobów Wyciskanych 23,5 23,9 19,9 16,0 22,0

Segment Opakowań Giętkich 26,4 23,2 23,3 19,6 22,7

EBITDA Segmentów (w mln PLN) 1kw 2022 2kw 2022 3kw 2022 4kw 2022 1kw 2023

Segment Wyrobów Wyciskanych 81,9 124,4 74,7 47,8 76,0

Segment Systemów Aluminiowych 98,4 129,7 78,8 71,2 77,6

Segment Opakowań Giętkich 102,1 98,0 88,2 41,7 62,3

Aktualna prognoza roczna (mln PLN) 2023 2022 zmiana 1 kw 2023 % realizacji

Przychody ze sprzedaży 5 271 5 931 -11% 1 373 26%

EBITDA 721 1 031 -30% 201 28%

Zysk z dział. operacyjnej 537 865 -38% 157 29%

Zysk netto 388 678 -43% 136 35%

Inwestycje 387 310 99 26%



NOTA PRAWNA. Niniejsza Prezentacja została przygotowana przez Grupę KĘTY S.A.

wyłącznie w celach informacyjnych i w żadnym przypadku nie stanowi zaproszenia do /
lub oferty nabycia jakichkolwiek papierów wartościowych bądź instrumentów
finansowych lub uczestnictwa w jakimkolwiek przedsięwzięciu handlowym ani też
rekomendacji do zawierania jakichkolwiek transakcji, w szczególności dotyczących
papierów wartościowych Grupy KĘTY S.A.
Informacje zawarte w Prezentacji pochodzą z ogólnie dostępnych i w opinii Grupy KĘTY
S.A. wiarygodnych źródeł. Grupa KĘTY S.A. nie może jednak zagwarantować ich
prawdziwości ani zupełności. Grupa KĘTY S.A. nie ponosi odpowiedzialności za skutki
decyzji podjętych na podstawie lub w oparciu o informacje zawarte w niniejszej
Prezentacji.
Niniejsza Prezentacja może zawierać prognozy, które zostały ustalone na podstawie
szeregu założeń, oczekiwań oraz projekcji a w związku z tym obarczone są ryzykiem
niepewności. Wszelkie prognozy przedstawione w niniejszej Prezentacji, w tym
stwierdzenia dotyczące oczekiwań co do przyszłych wyników finansowych, nie stanowią
gwarancji czy zapewnienia ich realizacji w przyszłości przez Grupę KĘTY S.A.,
którąkolwiek ze spółek zależnych Grupy KĘTY S.A. lub też grupę kapitałową Grupę KĘTY
S.A. Jednocześnie Grupa KĘTY S.A. wskazuje, że jedynym wiarygodnym źródłem danych
dotyczących wyników finansowych Grupy KĘTY S.A., prognoz, zdarzeń oraz wskaźników
są raporty bieżące i okresowe przekazywane przez Grupę KĘTY S.A. w ramach
wykonywania obowiązków informacyjnych wynikających z prawa polskiego.
Ponadto, żadne informacje zawarte w Prezentacji nie stanowią oświadczenia Grupy Kęty
S.A., członków zarządu Grupy Kęty S.A. pracowników Grupy Kęty S.A., podmiotów
zależnych od Grupy Kęty S.A. lub przedstawicieli takich osób. Informacje nie stanowią
podstawy do dochodzenia jakichkolwiek roszczeń od Grupy KĘTY S.A.
Grupa KĘTY S.A. nie jest zobowiązana do uaktualniania lub publicznego ogłaszania
jakichkolwiek zmian, aktualizacji i modyfikacji informacji zawartych w niniejszej
Prezentacji.
Grupa KĘTY S.A. ani żaden z jej członków zarządu lub pracowników nie będzie ponosił
odpowiedzialności za jakąkolwiek szkodę wynikającą z jakiegokolwiek użycia niniejszej
Prezentacji lub informacji w niej zawartych.
Niniejsza Prezentacja nie może być rozpowszechniania na terytorium państw, w których
zgodnie z prawem właściwym publiczne rozpowszechnianie informacji zawartych w
niniejszej Prezentacji może podlegać ograniczeniom lub być zakazane.
Powielanie, rozpowszechnianie lub przekazywanie niniejszej Prezentacji, bezpośrednio
lub pośrednio w celu innym niż informacyjny bez wiedzy i zgody Grupy KĘTY S.A. jest
zabronione.

KONTAKT Z DZIAŁEM RELACJI INWESTORSKICH
MICHAŁ MALINA
TEL. 33 8195 478
KOM. 600 083 001
Email:  mmalina@grupakety.com
WWW.GRUPAKETY.COM
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