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+ SPADEK NOTOWAŃ

SUROWCÓW KW/KW

- SPADEK POPYTU, GŁÓWNIE  

NA PRODUKTY DLA 

BUDOWNICTWA

- WZROST INFLACJI I STÓP 

PROCENTOWYCH

KOREKTA RYNKU W 3 KWARTALE 

OPERACJE I 
INWESTYCJE

OTOCZENIE 
RYNKOWE

FINANSE

+ 253 mln PLN - ZYSK EBITDA / 

171 mln PLN - ZYSK NETTO

+ BEZPIECZNY POZIOM   

ZADŁUŻENIA

+ WYPŁATA I TRANSZY  

DYWIDENDY - 168 MLN PLN 

+ PODJĘTE DZIAŁANIA 

DOSTOSOWAWCZE DO 

SYTUACJI RYNKOWEJ

+ KONTYNUACJA KLUCZOWYCH    

PROJEKTÓW ROZWOJOWYCH

- NIŻSZE WYKORZYSTANIE MOCY  

PRODUKCYJNYCH
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PIERWSZY RAPORT ZINTEGROWANY
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DZIAŁALNOŚĆ OPERACYJNA SEGMENTÓW
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SEGMENT WYROBÓW WYCISKANYCH
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Notowania cen aluminium LME 3M (USD/t)

Oct '22

(+) Spadkowy trend notowań aluminium na LME oraz 

obniżka premii wlewkowej.

(+) Brak negatywnych skutków ewentualnych sankcji 

na rosyjskie aluminium

(-) Wzrosty cen energii elektrycznej i gazu.

(-) Europejski rynek profili aluminiowych pozostaje 

pod silną presją.

(-) Skokowy wzrost importu do Europy tanich 

wlewków i profili aluminiowych z Turcji.

Oct '21

2200



SEGMENT WYROBÓW WYCISKANYCH

Niższe o 22% r/r wolumeny m. in. na skutek 
wysokiego poziomu zatowarowania
klientów po 2 kw. 2022.

Wzrost przychodów m.in. dzięki efektywnej 
polityce handlowej oraz wyższym cenom 
aluminium w PLN (wzrost ok. 12% r/r z 
uwzględnieniem premii wlewkowej).

Niższa EBITDA głównie ze względu na 
mniejsze wolumeny sprzedaży.

Słabnący popyt w sektorze budowlanym 
przy poprawie sytuacji w branży 
motoryzacyjnej – odbudowa rynku po 
złagodzeniu blokad w łańcuchu dostaw.

Sprzedaż zagraniczna przekracza przychody 
krajowe - skuteczna polityka handlowa na 
rynkach europejskich.
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Budownictwo i
wyposażenie

wnętrz

Transport i
motoryzacja

Maszynowy,
elektrotechniczny i

AGD

Hurtownie Pozostałe

Struktura sprzedaży wg branż

3kw 2021 3kw 2022

60%

15%
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14%

48%

19%
7% 8%

18%

Polska Niemcy Włochy Czechy Pozostałe

Struktura sprzedaży wg kierunków

3kw 2021 3kw 2022

(mln PLN)
3 kw
2022

3 kw
2021

zmiana
1-3 kw
2022

1-3 kw
2021

zmiana

Sprzedaż 610,5 510,9 20% 1 978,3 1 327,3 49%

krajowa 249,0 270,1 -8% 973,2 695,7 40%

zagraniczna 361,5 240,7 50% 1 005,0 631,6 59%

EBITDA 74,7 91,2 -18% 281,1 212,4 32%

marża EBITDA 12,2% 17,9% 14,2% 16,0%
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Niższe wykorzystanie mocy produkcyjnych na 
skutek obniżenia popytu przy wyższym o ok. 3 
tys. ton/kwartał poziomie mocy nominalnych. 
(moce produkcyjne w skali roku - 105 tys. ton) 

Produkcja w zakładzie Alupol LLC w Ukrainie w 
ograniczonym zakresie.

Realizacja planu inwestycyjnego: 

• Kontynuacja kluczowej inwestycji – prasy 
2000 T i 4000 T,

• Narzędzia produkcyjne: poziom 
odzwierciedlający aktualne 
zapotrzebowanie,

• Pozostałe: projekty usprawniające procesy 
technologiczne, kontynuacje 2021 r.

SEGMENT WYROBÓW WYCISKANYCH

(mln PLN) B2022 1-3 kw 2022  % realizacji

Narzędzia produkcyjne 
(matryce)

31 22 73%

Nowy zakład w Kętach 135 47 35%

Pozostałe 128 40 31%

Razem nakłady 293 109 37%
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SEGMENT WYROBÓW WYCISKANYCH
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Deklaracja EPD 
SWW otrzymał Środowiskową Deklarację Produktu dla profili aluminiowych z wlewków z 
własnej odlewni. 
Ślad węglowy profili wynosi tylko 3,3 kg CO2e/kg w porównaniu z 9,0 kg CO2e/kg (średnia 
wg Europejskiego Stowarzyszenia Aluminium).

Targi ALUMINIUM 2022, 27 – 29.IX. Düssedldorf
Największe targi przemysłu aluminiowego w Europie.
20 400 odwiedzających z ponad 100 krajów.
730 wystawców z 50 krajów.
Stoisko SWW odwiedziło ponad 500 osób z 275 firm.

Projekt FISKER
Komponenty do amerykańskiej marki 
(komplet 21 profili). 
Przygotowania do produkcji przedseryjnej 
(XI 2022 r.) / realizacja inwestycji (narzędzia, 
Automatyzacja, robotyzacja). 



SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH 
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Wzrost przychodów odzwierciedla 
wprowadzane od 2021 roku podwyżki 
cen przy niższych o 16% wolumenach. 

Obniżenie EBITDA w wyniku niższych 
wolumenów sprzedaży przy wyższych 
kosztach wsadu.

Wyższy udział sprzedaży eksportowej –
wzrosty na kluczowych rynkach 
zagranicznych: 

Czechy i Słowacja +3,1 mln PLN,
Wielka Brytania +4,8 mln PLN,
Benelux i Francja +3,3 mln PLN,
Austria i Niemcy +1,2 mln PLN.

(mln PLN)
3 kw 3 kw

Zmiana
1-3 kw 1-3 kw

Zmiana
2022 2021 2022 2021

Sprzedaż 594,4 548,2 8% 1 870,5 1 451,3 29%

krajowa 357,2 332,0 8% 1 137,4 875,4 30%

zagraniczna 237,2 216,2 10% 733,1 575,9 27%

EBITDA 78,8 107,4 -27% 306,9 272,2 13%

marża EBITDA 13,3% 19,6% 16,4% 18,8%



SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH
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SPRZEDAŻ KRAJOWA

(+) Stabilna sytuacja na rynku obiektów przemysłowo -

magazynowych, użyteczności publicznej, aparthoteli oraz 

apartamentowców o podwyższonym standardzie.

(+) Pozytywne nastroje wśród klientów produkujących na 

eksport.

(-) Hamowanie dynamiki w branży budowlanej (wysoka 

inflacja i stopy procentowe, spadek ilości udzielanych 

kredytów, wysokie ceny energii, brak KPO).

(-) Wysokie koszty materiałów budowlanych oraz 

zatrudnienia - wstrzymywanie lub przesuwanie terminów 

rozpoczęcia inwestycji, mniejsza liczba przetargów w fazie 

ofertowania przez Gen. Wykonawców.

(-) Zamiana konstrukcji aluminiowych na PCV.

Obiekty pozyskane w 3 kw. 2022

Pierwsza Dzielnica, Katowice, PLGranaria, kw. VI, Gdańsk. , PL

The Form, Warszawa, PL PSE, Radom, PL

Bohema, Warszawa , PL

Inkubator Przedsiębiorczości, Wrocław , PL



SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH
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Obiekty pozyskane  w 3 kw. 2022SPRZEDAŻ ZAGRANICZNA

(+) Wzmożona aktywność handlowo-marketingowa na 

rynkach bałkańskich - pozyskiwanie nowych projektów

(+) Realizacja pierwszych zamówień na szkła ppoż. 

Glassprof (na rynek chorwacki, litewski i czeski).

(+) Zwiększona aktywność klientów z regionu MENA oraz 

Dalekiego Wschodu.

(+) Realizacja pierwszego zamówienia w Nowej Zelandii.

(-) Obniżanie limitów kredytowych dla klientów przez 

ubezpieczycieli.

(-) Presja cenowa ze strony konkurentów.

The Charter_UK, Gravesend Alfa Tower_ Czechy, Praga

BIGZ_ Serbia, Belgrad Hyatt_Turcja

River Plaza,_Mongolia, Ułan Bator The Hills Residence, Karaiby, WG



SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH
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(mln PLN) B2022
1–3 kw

2022 
% 

realizacji

Nakłady inwestycyjne 162 88 54%

Realizacja głównych zadań planu inwestycyjnego:

Produkcja szkła ppoż.
Pozyskiwanie klasyfikacji KOT (Krajowa Ocena 
Techniczna) dla MB 78 EI  i MB 60E EI. 
Wydawane są raporty klasyfikacji dla klientów 
Aluprof na szyby Glassprof. 

Budowa lakierni pionowej  nr 3
Montaż podzespołów i urządzeń  lakierni.

Nowy zakład w Złotowie  
Zakończono drugi etap ofertowania budowy 
hali Negocjacje z oferentami przewidziane do 
końca X 2022.



SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH
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KOLEJNY SHOWROOM NA MAPIE ALUPROF – PRAGA
Otwarcie showroomu w Pradze stanowi kolejny etap rozwoju marki Aluprof na 
rynkach międzynarodowych. Na 180 m² powierzchni można obejrzeć różne 
aranżacje z zastosowaniem produktów, które powstały z myślą o budynkach 
energooszczędnych i pasywnych, jak np. okna i drzwi w systemach MB-86N i 
MB-104 Passive. 

KONKURS „OBIEKT ROKU W SYSTEMACH ALUPROF” ROZSTRZYGNIĘTY
Galę finałową IV edycji konkursu poprzedzała międzynarodowa konferencja z 
cyklu "Future Builders„.

Jury, złożone z wybitnych architektów wyróżniło 10 najciekawszych obiektów z 
Polski oraz 3  obiekty na rynkach zagranicznych. Pierwsze trzy miejsca w kraju 
zajęli:
I.  Kuryłowicz & Associates - Wydziału Lingwistyki Stosowanej i Neofilologii UW,
II. Medusa Group - Hotel Nobu Warsaw,
III. JEMS Architekci- Kompleks Browary Warszawskie.

Zwycięzcą w kategorii obiekt zagraniczny został: Sara Kulturhus projektu  White 
Arkitekter.
Nagroda internautów : siedziba firmy Press Glass 



SEGMENT OPAKOWAŃ GIĘTKICH

(+) Spadek cen granulatów polipropylenowych i polietylenowych.

(-) Słabnący popyt na folie polipropylenowe (BOPP) w krajach UE.

(-) Bardzo słaba dostępność granulatu EVOH niezbędnego do produkcji folii barierowych. 

(-) Utrzymująca się bardzo słaba dostępność folii aluminiowej na rynku.

(-) Dynamiczne wzrosty cen papierów w związku ze wzrostem cen celulozy oraz energii.
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Sytuacja rynkowa

1778
1728 1698 1698

1785 1850 1758 1735

1883

2020
1908

1810

1636

1475
1410

800

1200

1600

2000

lip'21 sie'21 wrz'21 paź'21 lis'21 gru'21 sty'22 lut'22 mar'22 kwi'22 maj'22 cze'22 lip'22 sie'22 wrz'22

Granulat LDPE ICIS spot low (EUR/tonę)

1500 1500 1500 1500
1575 1680 1563 1550

1725
1800

1688
1583

1356
1265

1150

800

1200

1600

2000

lip'21 sie'21 wrz'21 paź'21 lis'21 gru'21 sty'22 lut'22 mar'22 kwi'22 maj'22 cze'22 lip'22 sie'22 wrz'22

Granulat PP ICIS spot low (EUR/tonę)



SEGMENT OPAKOWAŃ GIĘTKICH
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Wzrost sprzedaży w efekcie wyższych 
wolumenów (+4% r/r) oraz wzrostu cen.

Wzrost EBITDA o 53% r/r pomimo wzrostu ceny 
jednostkowej produkcji.

Utrzymujący się wysoki udział sprzedaży folii 
BOPP w koszyku produktowym (50%), pomimo 
spadających cen surowców oraz wynikających z 
tego niższych cen produktu gotowego. 

Wysoki udziału eksportu w całkowitej wartości 
sprzedaży (58%). Znaczące wzrosty sprzedaży 
do: Ukrainy, Niderlandów, Niemiec oraz 
Szwajcarii.

23%

5%

24%

48%

22%

4%

24%

50%

Koncentraty 
spożywcze

Świeża żywność Pozostałe branże Folia BOPP

Struktura sprzedaży wg branż

3kw 2021 3kw 2022

46%

34%

11% 9%

42%
35%

12% 11%

Polska Europa Zachodnia Europa Centralna Europa Wschodnia

Struktura sprzedaży wg kierunków

3kw 2021 3kw 2022

Opakowania

(mln PLN)
3kw
2022

3kw 
2021

zmiana
1-3kw
2022

1-3kw 
2021

zmiana

Sprzedaż 393 299 +32% 1196 889 +35%

krajowa 166 137 +21% 515 408 +26%

zagraniczna 227 162 +40% 681 481 +42%

EBITDA 88 58 +53% 288 236 +22%

marża EBITDA 22,4% 19,3% +3,1p.p. 24,1% 26,6% -2,5p.p.



SEGMENT OPAKOWAŃ GIĘTKICH
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(mln PLN) B2022
1-3 kw
2022  

% realizacji

Nakłady inwestycyjne 16 9 56%

Realizacja planu inwestycyjnego zgodnie 

z harmonogramem.

Nakłady dotyczyły głównie inwestycji 
podtrzymujących potencjał produkcyjny.

Wysoki poziom wykorzystania mocy 
produkcyjnych  pomimo zawirowań na 
rynku surowcowym i słabnącego popytu. 
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SKONSOLIDOWANE WYNIKI FINANSOWE
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SKONSOLIDOWANE WYNIKI FINANSOWE

mln PLN
3 kw
2022

3 kw
2021

zmiana
1-3 kw

2022
1-3 kw

2021
zmiana

Sprzedaż 1 507,7 1 239,7 +22% 4 656,3 3 381,0 +38%

EBITDA 253,0 245,2 +3% 871,2 696,8 +25%

marża EBITDA 16,7% 19,7% 18,7% 20,6%

Zysk netto  z działalności
operacyjnej

211,7 207,1 +2% 750,5 583,4 +29%

marża operacyjna 14,0% 16,7% 16,1% 17,2%

Wynik na działalności 
finansowej

-14,5 -2,3 -31,6 -6,7

Zysk przed opodatkowaniem 197,2 204,6 -4% 718,8 576,7 +25%

Podatek dochodowy -26,4 -37,1 -126,5 -109,9

Zysk netto 170,5 167,2 +2% 591,3 466,3 +27%
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• Wzrost sprzedaży to głównie efekt 
wyższych wolumenów w SOG oraz 
wyższych notowań surowców i cen 
produktów w SWW i SSA

• Wysoki poziom EBITDA:
SWW    (-) 16,5 mln PLN  
SSA       (-) 28,6 mln PLN
SOG      + 30 mln PLN

• Koszty finansowe netto – głównie 
odsetki od kredytów

• Niższa efektywna stopa podatkowa –
w tym ok. 11 mln PLN z tytułu 
utworzenia aktywa na podatek 
odroczony.
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• 208 mln PLN środków z działalności 
operacyjnej uwzględnia wzrost kapitału 
pracującego netto o 41 mln PLN

• Wzrost wydatków inwestycyjnych kw. / 
kw. zgodnie z harmonogramem realizacji 
projektów

• Inne: w tym 168 mln PLN z tytułu wypłaty I 
transzy dywidendy z zysków roku 2021
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* Dług netto = krótkoterminowe oraz długoterminowe zobowiązania z tyt. kredytów + 
krótkoterminowe oraz długoterminowe zobowiązania z tyt. praw do korzystania z 
aktywów – środki pieniężne i  ich ekwiwalenty

• Stabilna struktura finansowania i 
bezpieczny poziom wskaźników 
finansowych - 0,9 - dług netto / EBITDA

• Przepływy operacyjne uwzględniają 
wzrost kapitału pracującego netto o 456 
mln PLN

• Pozostałe: w tym wypłata I transzy 
dywidendy w kwocie 168 mln PLN



PERSPEKTYWY NA 4 KWARTAŁ 2022 

OPERACJE I 
INWESTYCJE

OTOCZENIE 
RYNKOWE

FINANSE
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• OGRANICZONY POPYT 

• ROSNĄCA PRESJA NA MARŻE

• ZAKŁADANA STABILIZACJA 

NOTOWAŃ SUROWCÓW

• ZAPEWNIENIE FINANSOWANIA

• DZIAŁALNOŚCI

• UTRZYMANIE BEZPIECZNYCH 

WSKAŹNIKÓW FINANSOWYCH

• WYPŁATA II TRANSZY 

DYWIDENDY W KWOCIE 337 

mln PLN

• DOSTOSOWANIE DO NIŻSZYCH 

WOLUMENÓW SPRZEDAŻY 

• REALIZACJA KLUCZOWYCH 

INWESTYCJI ROZWOJOWYCH -

RACJONALIZACJA 

HARMONOGRAMÓW

• KONTYNUACJA WSPARCIA 

UCHODŹCÓW Z UKRAINY



INFORMACJE DODATKOWE
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INFORMACJE DODATKOWE

Sprzedaż ilościowa Segmentów (w tys. t) 3kw 2021 4kw 2021 1kw 2022 2kw 2022 3kw 2022

Segment Wyrobów Wyciskanych 25,7 21,1 23,5 23,9 19,9

Segment Opakowań Giętkich 22,4 19,5 26,4 23,2 23,3

EBITDA Segmentów (w mln PLN) 3kw 2021 4kw 2021 1kw 2022 2kw 2022 3kw 2022

Segment Wyrobów Wyciskanych 91,2 73,5 81,9 124,4 74,7

Segment Systemów Aluminiowych 107,4 77,4 98,4 129,7 78,8

Segment Opakowań Giętkich 57,8 51,9 102,1 98,0 88,2

Aktualna prognoza roczna (mln PLN) 2022 2021 zmiana 1-3 kw 2022 % realizacji

Przychody ze sprzedaży 5 940 4 598 +29% 4 656 78%

EBITDA 980 900 +9% 871 89%

EBIT 810 746 +9% 751 93%

Zysk netto 642 595 +8% 591 92%

Inwestycje 495 219 242 49%



NOTA PRAWNA. Niniejsza Prezentacja została przygotowana przez Grupę KĘTY S.A.

wyłącznie w celach informacyjnych i w żadnym przypadku nie stanowi zaproszenia do /
lub oferty nabycia jakichkolwiek papierów wartościowych bądź instrumentów
finansowych lub uczestnictwa w jakimkolwiek przedsięwzięciu handlowym ani też
rekomendacji do zawierania jakichkolwiek transakcji, w szczególności dotyczących
papierów wartościowych Grupy KĘTY S.A.
Informacje zawarte w Prezentacji pochodzą z ogólnie dostępnych i w opinii Grupy KĘTY
S.A. wiarygodnych źródeł. Grupa KĘTY S.A. nie może jednak zagwarantować ich
prawdziwości ani zupełności. Grupa KĘTY S.A. nie ponosi odpowiedzialności za skutki
decyzji podjętych na podstawie lub w oparciu o informacje zawarte w niniejszej
Prezentacji.
Niniejsza Prezentacja może zawierać prognozy, które zostały ustalone na podstawie
szeregu założeń, oczekiwań oraz projekcji a w związku z tym obarczone są ryzykiem
niepewności. Wszelkie prognozy przedstawione w niniejszej Prezentacji, w tym
stwierdzenia dotyczące oczekiwań co do przyszłych wyników finansowych, nie stanowią
gwarancji czy zapewnienia ich realizacji w przyszłości przez Grupę KĘTY S.A.,
którąkolwiek ze spółek zależnych Grupy KĘTY S.A. lub też grupę kapitałową Grupę KĘTY
S.A. Jednocześnie Grupa KĘTY S.A. wskazuje, że jedynym wiarygodnym źródłem danych
dotyczących wyników finansowych Grupy KĘTY S.A., prognoz, zdarzeń oraz wskaźników
są raporty bieżące i okresowe przekazywane przez Grupę KĘTY S.A. w ramach
wykonywania obowiązków informacyjnych wynikających z prawa polskiego.
Ponadto, żadne informacje zawarte w Prezentacji nie stanowią oświadczenia Grupy Kęty
S.A., członków zarządu Grupy Kęty S.A. pracowników Grupy Kęty S.A., podmiotów
zależnych od Grupy Kęty S.A. lub przedstawicieli takich osób. Informacje nie stanowią
podstawy do dochodzenia jakichkolwiek roszczeń od Grupy KĘTY S.A.
Grupa KĘTY S.A. nie jest zobowiązana do uaktualniania lub publicznego ogłaszania
jakichkolwiek zmian, aktualizacji i modyfikacji informacji zawartych w niniejszej
Prezentacji.
Grupa KĘTY S.A. ani żaden z jej członków zarządu lub pracowników nie będzie ponosił
odpowiedzialności za jakąkolwiek szkodę wynikającą z jakiegokolwiek użycia niniejszej
Prezentacji lub informacji w niej zawartych.
Niniejsza Prezentacja nie może być rozpowszechniania na terytorium państw, w których
zgodnie z prawem właściwym publiczne rozpowszechnianie informacji zawartych w
niniejszej Prezentacji może podlegać ograniczeniom lub być zakazane.
Powielanie, rozpowszechnianie lub przekazywanie niniejszej Prezentacji, bezpośrednio
lub pośrednio w celu innym niż informacyjny bez wiedzy i zgody Grupy KĘTY S.A. jest
zabronione.
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