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DRUGI KWARTAŁ POTWIERDZA BARDZO DOBRĄ KONIUNKTURĘ
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Wysokie tempo wzrostu przychodów (13%). 

Wysoki wzrost zysku operacyjnego oraz EBITDA, 
odpowiednio o 16% i 14%. 

Większość kluczowych inwestycji realizowane 
zgodnie z harmonogramem.



CZYNNIKI MAKRO W DRUGIM KWARTALE 
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Koszt aluminium liczony w PLN wzrósł w drugim 
kwartale o 10%. 

Kurs EUR/PLN w drugim kwartale na poziomie 
zbliżonym do zeszłorocznego
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Kurs EUR/PLN i USD/PLN

EUR/PLN USD/PLN

Popyt nadal wysoki pomimo zawirowań natury 
politycznej (cła, sankcje)

Krajowe wskaźniki ekonomiczne nadal pozytywne 
(produkcja przemysłowa, sprzedaż detaliczna)



WYSOKA DYNAMIKA SPRZEDAŻY
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Wszystkie segmenty osiągnęły bardzo dobre wyniki 
sprzedaży.
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SEGMENT WYROBÓW WYCISKANYCH – „wyciskanie” jeszcze większego wolumenu

Wolumen większy o 3%.

Wzrost przychodów dzięki lepszemu wolumenowi oraz rosnącym 
cenom produktów, które odzwierciedlają wyższy kosztów surowca.

Po słabszym pierwszym kwartale na rynku niemieckim i czeskim wzrosty 
eksportu zbliżone do pozostałych głównych rynków - od 6% do 13%. 

Największa dynamika sprzedaży w branżach motoryzacyjnej (+20%), 
elektrotechnicznej (+40%) i maszynowej (+50%). Rynek budowlany na 
stabilnym ok 10% wzroście. Spadek sprzedaży do branży hurtowej ze 

względu na osiągane tam niższe marże (- 10%).

W trzecim kwartale prognozowany wzrost przychodów ze sprzedaży na 
poziomie  5% w porównaniu do zeszłego roku.

Q2_2018 Q2_2017 zmiana 1-2Q_2018 1-2Q_2017 zmiana

Sprzedaż 327,9 298,5 10% 624,3 571,3 9%
kraj 182,9 165,3 11% 348,3 311,3 12%

eksport 145,1 133,2 9% 276,0 260,0 6%
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SEGMENT WYROBÓW WYCISKANYCH – bardzo dobra sytuacja we wszystkich 
zakładach produkcyjnych    

Wykorzystanie mocy produkcyjnych na poziomie 95% - 100%. Nowa prasa zwiększająca moce o ok. 15% rozpocznie 
próby technologiczne we wrześniu.

W AK Emmi (Słowenia) wzrost przychodów o 20% oraz prawie 100% wzrost marży EBITDA w drugim kwartale. 
Prognozowana stabilizacja marży EBITDA w II półroczu na poziomie 8 – 10%.

Zakład ukraiński wykorzystuje 80% mocy produkcyjnych, systematyczny wzrost zamówień od klientów lokalnych, 
które obecnie stanowią ok. 30% produkcji zakładu.

Produkcja ZZPA (komponenty) – wzrost w tempie ok. 30%, jak dotąd brak wpływu konfliktu handlowego pomiędzy UE 
a USA (cła na samochody sprowadzane z Europy) na poziom zamówień.
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SEGMENT WYROBÓW WYCISKANYCH – realizacja inwestycji

Hala produkcyjna pod prasę do stopów miękkich – po 1Q 2018

Pozycja
(dane w mln zł)

Kwota 
łączna 

projektu

Kwota 
planowana

na 2018

Realizacja 
2018 

po 2Q

Kwota 
planowana 

po 2018

Hala produkcyjna ZZPA (dokończenie) 12,3 1,6 1,4 0,0

Prasa do stopów miękkich wraz z halą 70 0 35,5 15,9 5,1
Prasa do stopów twardych + urządzenia pomocnicze 54,4 39,6 12,3 3,1
Anodowania - druga linia 40,1 9,6 1,2 30,5

Razem główne inwestycje 176,8 86,3 30,8 38,7

Zakończenie budowy hali pod prasę do stopów 
miękkich – montaż prasy i urządzeń pomocniczych

Rozbudowa anodowni - na etapie uzyskiwania 
niezbędnych decyzji i pozwoleń, w toku prace  

projektowe.

Prasa do stopów twardych - zakończono pracę nad 
projektem budowlanym i wykonawczym – w trzecim 

kwartale rozpoczęcie montażu urządzeń

Hala produkcyjna pod prasę do stopów miękkich – obecnie
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SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH – udany kwartał, dobre perspektywy

Koniunktura na rynku nadal dobra. Sprzedaż w bieżącym kwartale na rynku 
krajowym wzrosła o 22% a sprzedaż eksportowa ze względu na inne niż w 

zeszłym roku rozłożenie realizacji kontraktów w USA pozostała na zbliżonym 
do zeszłorocznego poziomie.

Na głównych rynkach europejskich wzrost sprzedaży średnio o ok. 15%. 

W drugim półroczu spodziewamy się znacznego zwiększenia wartości 
sprzedaży do USA (po 6 miesiącach osiągnięto ok. 25 mln zł w porównaniu do 

40 mln zł rok wcześniej) 

Z planowanych na ten rok 51 mln zł na obiekcie Mennica Legacy Tower do 
końca 2Q 2018 zrealizowano ok.  17% 

W trzecim kwartale prognozowana jest dynamika sprzedaży na poziomie 10 -
15%.

Q2_2018 Q2_2017 zmiana 1-2Q_2018 1-2Q_2017 zmiana

Sprzedaż 324,8 287,8 13% 589,7 522,9 13%
kraj 204,1 167,0 22% 364,3 310,1 17%

eksport 120,7 120,8 0% 225,4 212,7 6%
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SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH – obiekty w realizacji

Polska – Mennica Legacy Tower 

USA – 125 Greenwich

Wielka Brytania  –
Norton Street

Irlandia - Centre ParcsWielka Brytania -
Outwood Wharf

Czechy - Nova Zbrojovka
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SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH – obiekty w realizacji

Mongolia – KhannWielka Brytania - Nottingham 
University 

Chiny, Szanghaj - kompleks 
handlowo-rekreacyjny

Belgia – Onyx-BelgiumWielka Brytania  –
28-30 Addiscombe Grove

Ukraina, Kijów – A52
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SEGMENT SYSTEMÓW ALUMINIOWYCH – realizacja planu inwestycyjnego

Centrum Badawcze - W trakcie realizacji budynek 
biurowy, od 1 sierpnia ruszył montaż konstrukcji hali. 

Lakiernia pionowa + hala - uzyskano pozwolenie na 
budowę, ogłoszono przetarg na wybór GW, podpisano 

umowę z dostawcą lakierni. 

Hala (Opole) – wybrano koncepcje rozbudowy, 
szacowany termin rozpoczęcia budowy – czwarty 

kwartał

Pozycja
(dane w mln zł)

Kwota łączna 
projektu

Kwota planowana 
na 2018

Realizacja 2018 
po 2Q

Kwota planowana 
po 2018

Centrum Badawcze 33,0 26,0 7,1 6,0 

Lakiernia pionowa + hala 15,5 8,5 0,0 7,0

Hala (Opole) 11,0 5,0 0,0 6,0

Razem główne inwestycje 59,5 39,5 7,1 19,0 
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SEGMENT OPAKOWAŃ GIĘTKICH – najlepsze w historii wyniki półrocza 
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SEGMENT OPAKOWAŃ GIĘTKICH – główne dane finansowe kwartału i półrocza 
w latach 2016 - 2018 

2Q’16 2Q’17 2Q’18 1H’16 1H’17 1H’18

Ilość sprzedaży (tys.ton) 7,6 12,5 14,6 15,6 23,6 29,8

Przychody ze sprzedaży (mln PLN) 116,9 150,2 170,0 239,1 297,7 348,4

EBITDA (mln PLN) 24,0 27,1 29,8 47,2 55,5 60,0
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SEGMENT OPAKOWAŃ GIĘTKICH – ceny podstawowych surowców
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Surowiec 1H’17 2H’17 1H’18 1H’18/1H’17

PP (ICIS) EUR/t 1 315 1 305 1 375 + 5%

PE (ICIS) EUR/t 1 510 1 430 1 440 - 4%

Aluminium (LME) USD/t 1 885 2 070 2 215 + 18%

Celuloza (PIX) USD/t 835 925 1 110 + 33%

PET (PCI) EUR/t 2 000 2 065 2 200 + 10%

Kleje - MDI (ICIS) EUR/t 2 380 2 840 2 930 + 24%

Farby - biel tytanowa (ICIS) EUR/t 2 330 2 785 2 950 + 27%

Octan etylu (ICIS) EUR/t 945 995 1 080 + 15%



W 2016/2017 najwięksi odbiorcy opakowań giętkich, intensywnie rozpatrywali dwa 
scenariusze rozwoju branży w kontekście prośrodowiskowych regulacji UE

???
Opakowania na bazie komponentów 

biodegradowalnych

???
Opakowania na bazie 

komponentów recyklingowalnych

W styczniu 2018 roku Komisja Europejska ogłasza 
strategię, zgodnie z którą wszystkie opakowania z 

tworzyw sztucznych mają być całkowicie recyklingowalne
do roku 2030. 

W połowie 2018 najwięksi odbiorcy opakowań giętkich 
sprecyzowali swoje oczekiwania - informują rynek, 
że opakowania giętkie mają być recyklingowalne 

(głównie na bazie folii polipropylenowych i 
polietylenowych)

Powyższa decyzja w 100% pokryła się z przewidywaniami
Grupy Alupol w tym zakresie. 

Największe inwestycje realizowane przez Alupol 
w ostatnich latach dotyczyły właśnie przetwórstwa 

polipropylenów i polietylenów

SEGMENT OPAKOWAŃ GIĘTKICH – kierunki rozwoju opakowań giętkich ???
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Pozycja
Kwota łączna 

projektu

Kwota 
planowana na 

2018

Realizacja po 
1H2018

Kwota 
planowana po 

2018

Druga linia BOPP 110 mln zł* 42,6 mln zł 2,8 mln zł 55,5 mln zł

Rezerwa inwestycyjna 5,4 mln zł 1,1 mln zł 6 mln zł

Pozostałe (mniejsze zadania) 1,8 mln zł 0,5 mln zł

CAPEX razem 49,8 mln zł 4,5 mln zł 61,5 mln zł

ZAAWANSOWANIE:

• zgodnie z 

przyjętym  

harmonogramem 

realizacji inwestycji

• Generalny 

Wykonawca 

realizuje prace 

ziemne i 

fundamentowe -

wykonano już 95% 

wszystkich stóp 

fundamentowych 

nowej hali

Rozbudowa zakładu w Oświęcimiu – hala 5,5 tys.m2

* Kwota 11,9 mln PLN z planowanych 110 mln PLN została wydatkowana w roku 2017

SEGMENT OPAKOWAŃ GIĘTKICH – realizacja inwestycji
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ZYSK Z DZIAŁALNOŚCI OPERACYJNEJ – odzwierciedlenie dobrej koniunktury

Wyższa marża operacyjna pomimo wzrostu kosztów surowca dzięki wysokiemu wskaźnikowi wykorzystania 
mocy produkcyjnych

Wyższy poziom kosztów finansowych wynikający z rosnącego zadłużenia.

Stopa opodatkowania zbliżona do zeszłorocznej

mln zł Q2 2018 Q2 2017 zmiana 1-2Q 18 1-2Q 17 zmiana

Przychody ze sprzedaży 748,8 664,3 +13% 1 423,6 1 265,8 +12%

Zysk z działalności operacyjnej 94,5 81,4 +16% 169,0 151,2 +12%
marża operacyjna 12,6% 12,3% 11,9% 11,9%

EBITDA 126,4 110,9 +14% 231,5 210,4 +10%
marża EBITDA 16,8% 16,6% 16,2% 16,5%

Wynik na działalności finansowej -5,0 -1,6 -10,2 -2,3
odsetki -3,8 -1,8 -6,5 -3,9

różnice kursowe -0,4 1,0 -2,5 2,9
pozostałe -0,8 -0,8 -1,2 -1,3

Zysk przed opodatkowaniem 89,5 79,8 +12% 158,8 149,0 +7%
Podatek dochodowy -17,8 -14,9 -33,8 -29,4

Skonsolidowany zysk netto 71,7 64,8 +11% 125,0 119,5 +5%
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WZROST KOSZTÓW POD KONTROLĄ

Koszty materiałów (Q2’18/Q2’17) - wzrost wolumenów sprzedaży (+3% w SWW oraz +17% w SOG) oraz
cen aluminium (+10% w PLN),
Usługi obce (Q2’18/Q2’17) – spadek tempa wykorzystania usług obcych wynikający ze struktury
asortymentowej sprzedaży (mniejsze zapotrzebowanie na usługi kooperacyjne)
Świadczenia pracownicze (Q2’18/Q2’17) – wzrost ilości zatrudnionych osób o 5% (wg stanów średnich w
danym okresie)

dane w mln zł Q2 2018 Q2 2017 zmiana 1-2Q 2018 1-2Q 2017 zmiana

Przychody ze sprzedaży 748,8 664,3 +13% 1 423,6 1 265,8 +12%

Koszty operacyjne ogółem, w tym: 659,3 600,5 +10% 1 279,1 1 156,8 +11%

Amortyzacja 31,9 29,5 +8% 62,4 59,2 +6%

Materiały, energia, wartość sprzedanych 
towarów i materiałów 454,6 413,7 +10% 886,6 801,2 +11%

Usługi obce 57,9 54,2 +7% 105,4 94,2 +12%

Podatki i opłaty 3,8 3,5 +8% 7,6 7,3 +4%

Świadczenia pracownicze 103,8 92,8 +12% 204,6 182,7 +12%

Pozostałe koszty operacyjne 7,3 6,8 +7% 12,6 12,2 +3%
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ZNACZNY STRUMIEŃ GOTÓWKI Z DZIAŁALNOŚCI OPERACYJNEJ POMIMO 
WZROSTU KAPITAŁU PRACUJĄCEGO
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Głównym czynnikiem wpływającym na poziom kapitału 
pracującego był osiągnięty przez Grupę znaczący wzrost 

przychodów ze sprzedaży

Struktura czasowa spłaty należności bez istotnych zmian.

Stabilny kwartał pod względem przepływów z działalności 
operacyjnej.

mln zł 2Q_2017 3Q_2017 4Q_2017 1Q_2018 2Q_2018

Kapitał pracujący 716 726 697 748 800

zapasy 429 437 458 476 497

należności 531 543 475 531 583

zobowiązania 244 254 236 258 280

Cykl rotacji KP w dniach 97 91 95 100 96

wzrost o 12% r/r
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STABILNE FINANSOWANIE
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Struktura walutowa kredytów

Wzrost zadłużenia w stosunku do zeszłego roku wynikający z 
konieczności finansowania programu inwestycyjnego oraz kapitału 

pracującego.

Dług netto na poziomie 581 mln zł – poziom porównywalny z 
końcem poprzedniego kwartału.

Wskaźniki zadłużenia na optymalnych poziomach - dług 
netto/kapitał własny (0,5) i dług netto/EBITDA (1,3).

Wg szacunków na koniec III kwartału zadłużenie wzrośnie o ok. 
220 mln zł przy założeniu cen aluminium na poziomie 2100

Główne inwestycje prowadzone zgodnie z planem.
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PODSUMOWANIE 

Bardzo dobre wyniki finansowe.

Optymistyczne perspektywy na kolejny kwartał.

Zarząd podtrzymuje prognozę wyników opublikowaną na 
początku roku.
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INFORMACJE DODATKOWE

Sprzedaż ilościowa Segmentów (w tys ton) Q2 2017 Q3 2017 Q4 2017 Q1 2018 Q2 2018

Segment Wyrobów Wyciskanych 19,2 19,8 16,3 18,3 19,8

Segment Opakowań Giętkich 12,5 13,6 13,7 15,2 14,6

EBITDA Segmentów (w mln zł) Q2 2017 Q3 2017 Q4 2017 Q1 2018 Q2 2018

Segment Wyrobów Wyciskanych 38,8 48,3 30,2 38,8 50,2

Segment Systemów Aluminiowych 49,6 54,6 27,7 38,8 52,7

Segment Opakowań Giętkich 27,1 32,3 24,6 30,3 29,8

Aktualna prognoza 2018 roku (mln zł) 2018 2017 zmiana 3Q 2017 % realizacji

Przychody ze sprzedaży 2 893,0 2 642,6 +9% 1 982,3 79%

EBIT 317,0 301,2 +6% 250,0 84%

EBITDA 448,0 421,2 +5% 339,2 81%

Zysk netto 253,0 236,9 +7% 196,8 87%

Inwestycje 335,0 190,0 109,0 38%



NOTA PRAWNA. Niniejsza Prezentacja została przygotowana przez Grupę KĘTY S.A.

wyłącznie w celach informacyjnych i w żadnym przypadku nie stanowi zaproszenia do /
lub oferty nabycia jakichkolwiek papierów wartościowych bądź instrumentów
finansowych lub uczestnictwa w jakimkolwiek przedsięwzięciu handlowym ani też
rekomendacji do zawierania jakichkolwiek transakcji, w szczególności dotyczących
papierów wartościowych Grupy KĘTY S.A.
Informacje zawarte w Prezentacji pochodzą z ogólnie dostępnych i w opinii Grupy KĘTY
S.A. wiarygodnych źródeł. Grupa KĘTY S.A. nie może jednak zagwarantować ich
prawdziwości ani zupełności. Grupa KĘTY S.A. nie ponosi odpowiedzialności za skutki
decyzji podjętych na podstawie lub w oparciu o informacje zawarte w niniejszej
Prezentacji.
Niniejsza Prezentacja może zawierać prognozy, które zostały ustalone na podstawie
szeregu założeń, oczekiwań oraz projekcji a w związku z tym obarczone są ryzykiem
niepewności. Wszelkie prognozy przedstawione w niniejszej Prezentacji, w tym
stwierdzenia dotyczące oczekiwań co do przyszłych wyników finansowych, nie stanowią
gwarancji czy zapewnienia ich realizacji w przyszłości przez Grupę KĘTY S.A.,
którąkolwiek ze spółek zależnych Grupy KĘTY S.A. lub też grupę kapitałową Grupę KĘTY
S.A. Jednocześnie Grupa KĘTY S.A. wskazuje, że jedynym wiarygodnym źródłem danych
dotyczących wyników finansowych Grupy KĘTY S.A., prognoz, zdarzeń oraz wskaźników
są raporty bieżące i okresowe przekazywane przez Grupę KĘTY S.A. w ramach
wykonywania obowiązków informacyjnych wynikających z prawa polskiego.
Ponadto, żadne informacje zawarte w Prezentacji nie stanowią oświadczenia Grupy Kęty
S.A., członków zarządu Grupy Kęty S.A. pracowników Grupy Kęty S.A., podmiotów
zależnych od Grupy Kęty S.A. lub przedstawicieli takich osób. Informacje nie stanowią
podstawy do dochodzenia jakichkolwiek roszczeń od Grupy KĘTY S.A.
Grupa KĘTY S.A. nie jest zobowiązana do uaktualniania lub publicznego ogłaszania
jakichkolwiek zmian, aktualizacji i modyfikacji informacji zawartych w niniejszej
Prezentacji.
Grupa KĘTY S.A. ani żaden z jej członków zarządu lub pracowników nie będzie ponosił
odpowiedzialności za jakąkolwiek szkodę wynikającą z jakiegokolwiek użycia niniejszej
Prezentacji lub informacji w niej zawartych.
Niniejsza Prezentacja nie może być rozpowszechniania na terytorium państw, w których
zgodnie z prawem właściwym publiczne rozpowszechnianie informacji zawartych w
niniejszej Prezentacji może podlegać ograniczeniom lub być zakazane.
Powielanie, rozpowszechnianie lub przekazywanie niniejszej Prezentacji, bezpośrednio
lub pośrednio w celu innym niż informacyjny bez wiedzy i zgody Grupy KĘTY S.A. jest
zabronione.
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